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Nevező 


Várhatóan a jövőben ismét gyakrab. 
ban fogjuk hallani az AST nevet — ám 
ez már nem a oég érdeme, hanem 
Beny Alagemé. Alagem — a Packard 
Bell NEC társalapítója, korábbi elnöke 
és vezérigazgatója — megvásárolta az 
AST márkanevet, és a vállalat szelemi 
tulajdonalnak exkluzív oencét. A hír 
AZ AST Computérs, a Samsung amerikai 
Teányvállalata jelentette be. A márka- 
névért, valamint a szellemi tulajdonért 
cserében a leányvállalat kisebbségi 
tulajdont szerez az AST Compulers- 
ben, Ezzel a Samsung kázvetett stra. 
téglal partnere lesz a vállalkozásban. 

Az AST Cömputérs a kis. és köze. 
Pes méretű vállalatoknak, valamint az 
otthoni felhasználóknak akar számító: 
gépeket és innovatív termékeket kínál- 
ni. Ezzel kapcsolatban Alagem rámu- 
tatott, hogy az amerikai háztartások 
több, mint felében még nincs számi; 
tógép. Egyes sajtójelentések szerint 
Alagem még nem döntötte el, hogy az 
AST millyen más értékeit veszi meg. 
"ezek között lehetnek a dolgozók és a 
yártóberendézések. Pénzügyi részle- 
teket egyik ügyletről sem hoztak nyi 
vánosságra. 

"Alagem még tavaly júlusban hagy: 
taotta Packard Bell NEC elnők vezér. 
igazgatói székét, meri nem sikerült 
megegyeznie a vállalat két tulajdono: 
sával, az NEC-vel és a Bul csoporttal 
Noha az 1986-ban részben Alagem ál- 
tal alapított Packard Bel többmilliárdos 
PC-gyártóvá nőtte ki magát, az utóbbi 
időben rosszul ált a szénája, és az 
NEC szerint a Packard Bell a felelős 
azén, hogy nem jöttek egyenesbe a 
közös cég pénzügyel. Hasonló utat járt. 
be az AST is. Őt évvel ezelőtt még a 
világ ötödik legnagyobb PC-gyártójás 
nak szántott de később termékprob- 


témái támadtak. 


Mórzstéssá a tuett wyetráts tiltják 
kagaztk mai Vássítánó . örda KöAbb 
hát. bettsót 2 ryeztoktoót. har 
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Mindennapi internet 


Közzétette az internetre vonatkozó 
idei előrejelzését az IDC. 1999-ben 
5 világ intemetfelhasználóinak szá: 
ma eléri a 147 milliót (ez több, mint 
Japán teljes lakossága); a wel 
belépőoldalak (portal sítés) körében 
folytatódik a konszolidáció; az in. 
temetes cégek részvényei drámai" 
korrekción esnek át, a PC-árak pe. 
díg tovább zuhannak — állapítja meg 
a jelentés 

Az év végére — a történelemben 
először — az intemetezők több mint 
fele az Egyesült Államok terűletén 
kívül él majd, az Államokon belűl 
Pedig több nő használja majd az in- 
temetet, mint férfi. 

Várhatóak újabb összeolvadások 
És felvásárlások. 
játékos marad a porondon. A jelen- 
tés írója — azaz Frans Gens, az IDC 
intemetes kutatásokért felelős alel 
nöke — szerint a Yahoo a TimeWar- 
nerrel vagy a CBS-szel lép partneri 
kapcsolatra, míg a Microsoft is meg. 
jelenik a színen, hogy egy nevesebb 
portállal egészítse ki intemetes port: 
fólióját. Elképzelhető, hogy a Com 
Pag eladja az AltaVistát, az Info. 
seek és a Lycos pedig az egyesülés 
mellett dönthet. 

Növekszik az intemet szerepe a 
hétköznapi életben is. Az internet 
elérés mindennapos lesz a kiskeres 
kedelmi boltokban, és folytatódik 
az online vevőszolgálatok népszerű 
gének növekedész is. A hoz 
réssel rendelkező amerikai háztartá. 


miáltal kevesebb 


sok fele fog online vásárolni 1999. 
ben, és a kiskereskedelmi webhe: 
lyek egyre nagyobb részét teszik al 
Kalmassá hang kezelésére, hogy a ve. 


vő és az eladó az inte 
közben beszélhessen is egymással 
Amúgy is egyre gyakrabban fordul 
elő, hogy értékesítési szakemberek 


etböngészés 


valós időbe 
kat böngésző vásárlóknak. 

A számítógépek mellett az inter: 
netfelhasználók egyre nagyobb há- 
nyada a tévéről fogja böngészni a 
webet. 1999-ben mártöbb mint 3 mil 
lió intemettévé lesz használatban 
jósolja az IDC -, ez pedig elősegíti, 
) hogy otthonról egyszerre többen ís 
I legyenek online. 


segítenek a weblapo 


Lucent és Ascend? 


Megbízható források szerint küszö. 
bön áll a Lucent Technologies és 
az Asccnd Communications fűziója. 
(A döntés bejelentése lapzártánk 
után várható.) A fúzió várhatóan 
Úgy alakul majd, hogy a Lucent 
felvásárolja az Ascendet, hiszen az 
előbbi 152 milliárd dollár értékű 
cég, míg az utóbbi piaci értéke alig 
éri el ennek a tizedét; a vételár en- 
nek megfelelően 16 milliárd dollár 


körül alakulhat. Szakértői vélemé. 
nyek szerint az összcolvadást úgy 
szólván kikényszerítette, hogy tavaly 
a Northem Telecom felvásárolta a 
ay Nerworksót, A Lucent alap: 
] vetően a távközlési cégeknek kínál 
berendezéseket, műj 
tevékenységi területe a vállalati háló. 
zatok, az IP-telefónia és az ATM 
technológia. 


(CW.SZT Online) 


Csökken a vám 


Január elejétől tovább — 8 százalék- 
ról 5 százalékra — csökkent a számi. 
tástechnikai eszközöket érintő vám- 
tarifák mértéke. Ez a csökkenés 
az összeszerelt rendszereket, illetve 
erek részegységeit (be- és kimeneti 
eszközöket, monitorokat, háttértára- 


kan) érinti. Az adathordozók vám- 
tétele csak minimális mértékben 
csökkent, így azok most a rendsze- 
rekkel azonos szintre kerültek. A 


részeket, mivel ezek vámja eddig ís 
öt százalék körül volt, 


az Ascend fő 


vámcsökkentés nem érinti az alkat- / 


Í Segíti az imemet népszerűség 
) nek emelkedését a személyi számi 
I tógépek árának folyam 
nész. Gens előrejel int a P( 
árak a 400 dolláros határ közelébe 
) zuhannak — ezzel a véleményével 


Hogyan látják telekommunik 
piacunk meghatározó vállalat: 
vezetői a hazai piac je 


jét? Milyenek voltak e vállalatok ta. 
valyi eredményei, illetve mit terve 
nek 1999-re? Egy évvel 
ten, mindenki számára 
kérdésünktől eltérően 
szabott kérdésekre vártunk választ 


néhány, általunk időszerűnek vélt 
témában. Ugyanakkor, a piaci vi 
nyokra tekintettel, voltak olyan inter 


akik — lévén egymás 
álra 


júalanysúnk is. 
szorosan vet vetélytársai — ha 


gyunazokat a kérdéseket kapták 
Straub Elek, a Matáv elnök-ve- 

zérigazgatója 
Fenntartja-e. azt a 


többe 


korábbai 

je kifejtett véleményét. hogy 

távközlési piac 2.5 országos 
4 eltartani 


aha 


szolgáltatót 


ac mérete 2-3 
termék: 


gáltatót 


Igen, a magya 


országos hatókörű, széles 
választékkal rendelkező sz 
valószínűsít. Figyelembe véve a 
nemzetközi tendenciákat, az opti 
mális méret még így is kérdé 
het. Mivel a távközlési piscon ma 
már a kínálat a jellemző, nem szá: 
minunk arra, hogy továbbra ís ugrás. 
szerűen nőhet a telefon iránti igény 


Tegnap 
és holnap 


ma már a kínálat 


Ezzel szemben nagy 


dik az üzleti kommui 


tatások iránt ís folyamatos 


Ugyanakkor ez az a terület, al 


sokszínű pincra számítok: egy-e 
rületre, gazdasági szegmensre, vi 
valamilyen. szolg: 


kisebb távközlé 
jelenése biztosnak 


Szakértő disztribútor a a teljesség igényével. 


Számaik Rt. Disztribúció, 1115 Budapest, Etele út 6$.; Tel.:203-0306 Fax: 203-0367 E-mail: distinfo(gikk.szamalk hu 
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Az Oracle az Oracle8i Internet 
platform bejelentésével megvaló- 
s Sította Java stratégiáját. A Háló- 2 
yi zati Számítástechnikai Architek- z 
a 
z tűra mindhárom rétegén beve- e 
sz m 
aa zette termékeibe a Java támoga- 80 
tást, így mind adatbázis-kezelője, 
mind alkalmazásszervere, mind 
fejlesztőeszközei Java-kompatibi- 

16 lisek. Komplex alkalmazásai en- S 
a nek megfelelően vezetők a Web- Éj 
álggj ) es rendszerek között [s 

18] 9 

Az Oracle Java stratégiája az ak- 
tuális piaci igényeket célozza a 
kereszt.platform támogatással, 
a fejlesztés, a telepítés és az üzleti sz 
és vállalati alkalmazások költsége- És 
] inek csökkentésével, m 
] Az Oracle a Java-val, mint egyet- e 
len, az összes rétegen áthúzódó 
] nyelv erejét kínálja minden plat- 
formon, lehetőséget biztosítva Es 
azok számára, akik hatékonyabb Z 
Í információelérést és önkiszolgáló ad 
ji Websalkalmazásokat szeretnének m 
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ORACLE THE INTERNET COHPANY 


TARTALOM 


PIAC 


A Biblia mint adatbázis 
(Csórián Sándor) 


4. oldal 


Nagyláb és tűzlabda - 
Ovantum-sarozatok 


(Csórián Sándor] 4. oldal 


Munkában a magyar Dellároda 
(Révész Gábarj 5. oldal 
Wintelicon — 


Intel/NT alapú Silicon Graphics munkaállomás 
(Seres Iván) 5. oldal 


Távol az ígéretel 

temetes médialejátszók 
(David $trom) 6. oldal 

Félmilliárd — 

Távközlési pályázat 6. oldal 

Újabb mikrók az OTH-hoz — 

Az Antenna Hungária üzletkötése 
(Mallász Judit) 


VEZÉRCIKK 


Kalmárszellem vagy szakmi 
(Varga János) 


6. oldal 


6. oldal 


TÁVKÖZLÉS 


Tegnap és holnap — 
Nyilátkoznak a hazai távközlési piac 
meghatározó szereplői 

(Mallász Judit) 7. 


24. oldal 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 


Messze még a kánaán — 
Online kereskedelem 


(Zimányi Katalin) 8. oldat 


HÁLÓZAT 


W-motorok 
(Kelemen Zoltán) 9. oldal 

Információ-visszakeresési modellek 
(Kelemen Zoltán) 


9. oldal 


MILLENNIUM 


És mi lesz a PC-kkel? - 
Hardver, alkalmazások, adatcsere 
(Kelemen Zoltán) 


dátumváltáskor 
11. oldal 


tal beruházások? 


17-18. oldal 


HARDVER 


Mindent egy csapásra! - 
HP LaserJet 3100 
(Krizsán György) 


C0-MUSTRA 


Egy amerikai sikertörténet — 
Az űrkutatás 
(Csárián Sándor) 


Beszélő testek - 
Egy könyv CD-változáta 
(Csórián Sándor) 


GAZDASÁG 


Egy, kettő, három, hány 


Az IT-beruházások megtérülésének méréséről 


(Magos Dorottya) 


Példák mérószámokra 
(Magos Dorottya) 


Mesterlővészet a fogyasztóra — 
Intemetes reklám 
(Gaal Hana) 


INTERJÚ 


Új piacok vonzásában — 
Beszélgetés Philippe D" Argent-nal, 
az APC alelnökével 

(Schopp 


Előzetes 


Részvényárfolyamok 
az amerikai tőzsdéken 


Impresszum 
E számunk hirdetői 


3. oldal 
5. oldal 
16. oldal 
17. oldal 
17, oldat 
25. oldal 

5. 23. oldal 
26. oldal 
26. oldal 
26. old: 
26. oldal 
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4. hatos kipróbálás 160 bsztosítása e 


ikatrászakkat, felütotszeroli áramkörök javítástactmológiájávai 


Lízing. rósztot tartós bódat 


Ttanák, vág venználak warcia 8 Ball szerdz tók] 
Én 6. Borhutatók, ügytétszolgátati lmácsodás e 


A HÉT HÍREI 


Komáromban épül 
2 Nokla-gyár 

A komáromi ípat parkot vászsztota a 
Nokia — miágszetan - kdercsák metíte- 
lelongyárának helyszínéül Az úzees ak 
rendelkezésre álló 15 hektáros területé 
25000 négyzetmétert tagjat majó el. A 25 
miákáró foretos beruházás muriátatzi Úér 
március elején imdinak, 2 készülékek 
Gyártásának megkezdését a fv év em 
jére tarvazik. Az 1998-es épjíkezési év 
végéte előrányzot 200 tás esszáem fé 
te várhatóan három-négyszeresére "e 
vekszik, Évente milós nagységendber 
állít majd elő a gyár mobitetetnekzi a 
hazai és a középeurópai pacckrz. A jér 
ség kedvező Iölóragói zdottsága 
síróktúrája melett a 
ényként szen 
telmségének és szakemterenek még; 
nya. Komárom város örkormányzzta 
6 érég teles adómentességet engedélyez 
az új gyárnak, valamire 60 mű fori 
veket A Nojúz az 
építési munkálatokhoz a letetéségektez 
mérten főként magyar murkzem 
igénybe venni 


Megválik posztjától 
Racskó Péter 


Február vi 
Péter, az 
intormatkai tőosztályvezi 


megválik poszíztól A: 


Okiztási Minésztértm 


Siáinet utódjának, az kisz 
díját Nagy Tamás, a kö; 


tyán alapdió diákigazolvány rendszer be. 
vezetésével kapcsolatos miniszteri bizto 
Sí megbizatásál a továbbiakban 
Riacskó Péter vár 
tér vissza. 


Belép az olcsó nyomtatók 
piacára a HP 


Órálló igányvállalatot hozott létre szu 
perolcsó" (100 dollár alat) öntzsugaras 
nyomtatók gyártására a HP. Az Apolo 
Consurer Products székhelye a kaléor 
niai San Dregóban lesz: az általa gyárton 
nyomtatók nem 2 HP ngvén kerülnek tor: 
alomba. de vsain. logáik a Powered 9, 
HP inkjet Technology logót. A nyom 

tómúű technológiáját vásárolni fogja a HP- 
től. Az első tarmékék már a második ne 
Ggyedévben megjeenhetnek az auropai és 


gé bemndszeű Gá Tag 


njeztrvék margárzoa a ckeget: 2 


ária kra. 131 


Budapest 1146. Hu 
Tej 


GSM: (309) 42 
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kutflrur $0 Win NTZWIALUDOS 


Windows NT Agjefögr Kedöurve Kü Mm aze 
Windves NT af Wuelsistőe 7 ag c 
400. Watcom Css LO teri 
all: geeívéryeműn ha 
jr rendelés evet 4 1ap minden 
aterneten történ megrendelés varclllt 


Vevapénzftseséere vanatbaunak 


PIAC 


A Biblia mint adatbáz s 


Elsősorban színvonalas CD-ROM ki- 
"sdványairól ismert az Arcanum Adat- 
bázis Kft. Vezetőjét, Biszat Sán- 


dort az elmúlt év eredményeiről és 
az idei tervekről kérdeztük. 

— Hullámzó. forgalom jellemezte 
az elmúlt évet — összegzett az ügy 
vezető —, bár a nyár még elég gyen- 
gén alakult. szeptembertől folyama- 
tosan nőtt a kereslet, tőbb új termék 
jelent meg. A Pallas Nagylexikon és 
a Verstár Compfair-díjat kapott, s ez 
a kereskedők figyelmét is felkeltette. 
A vásárlók után körükben ís nőtt az 
ismerzségúnk. 

— Manapság sokat beszélnek a vi- 
dék hátrányáról Budzpesttel szem 
ben, de nem volt érezhető különb- 
ség a forgalomban, inkább ítt ís a 
kereskedőkkel kell jobb kapcsolato- 
kat kialakitani. Örök probléma, hogy 
sokan a könyvesboltokban keresik a 
CD kiadványokat, otr azontan sok. 
szar nincs 


kai háttér, a könyvesek nem ismerik 
a CD-ket. Így lemezeink ma még 


inkább a szárnításteetmikai üzletek- / 


ben találhatók meg, de ezen változ- 
tani szeretnénk. Sokan postán ke- 
resztül vásárolnak, mert a közelük; 
ben nincs más lehetőség és egy né 
hány ezer forintos CD-ért nem érde; 


1956-bát talk széezáőlt Ez racs 


86. kötetnét rt, és felöleli Mik: 
száth regényeit, elbeszéléseit. leve- 
lezését. valamint a cikkeit és kanco- 
latait. Mindez rajta van a lemezen, 


(gy a ma elérhető legteljesebb. Mik- 
szátb-fográsnak számít, 
Úgyszintén decemberre készült el 


) Merezali Henrik Nagy Képes Világ 

történetének CD lemeze. Művét a 

) maga nemében sokan a legjobbnak 

) tartják. Ez a kiadvány 55 illeszkedik 

) abba a törekvésbe, hogy értékes, 
időtálló és ma már néhezen hozzá- 
férhető művek szerepeljenek a ki- 
adó kínálatában. 


Versben és prózában 


A prózai vonutat Ady műveivel foly- 
taródik. A kritikai kiadás az egykö- 
tetnyi vers mellett 11 kötet prózából 
ált ezt kívánja megjelentetni az Ar 
can A izchmikai munkálztokat 
követően most azt kell eldőnteni, 
hogy a Verstárhoz hasonlóan hang- / 
anyaggal együtt kerúljön-z lemezre. 
Felmerült egy bővebb, a levelezést 
és egyéb dokumentumokat tartalma: 
ző kiadvány elkészítése is — az Ady 
Társasággal karöltve. 

Legnagyobb munkája most az Ar- 
canumnak a Nyugat kiadása, amely 
1908-tól 1941-ig jelent meg. Ez is 
egy legenda — ma már hozzáférhe- 
tetlen —, és így újra kézbe kerülhet. 
Az anyag 90 százaléka már elektro- 
nikus formában van, s várhatóan az 
Év végére at üzletekben ís megje- 
lenhet. Szerzői jogi szempontból ez 
afféle félkaltóz kiadás tesz, hiszen 
mintegy 1500 szerző publikált a lap- 
ban, közülük mea körülbelül 500 jog- 
) védet. Amennyiben mindegyikkel 
) külön kelene megállapodnia a ki 

adónak, 2 lemez sohasem készülne 


) régió alkalmazásokért felelős mér- 
( nöke tartott előadást. A cégről el- 


( el További tere a Malonyay féle öt- 


fizzisanágyos dljkáss és folyói: 
kiadásokat. Hamarosan napvilágot 
lát a Magyar Hírlap 1998-as szó- 
veganyaga és a Lakáskultúra tavalyi 
számainak képes anyagát tartalmazó 
lemez. Újdonság lesz egy viszony- 
lag szűk körben ismert pénzügyi 
szaklap kiadása. 1996 óta jelenik 
meg ez az újság, amely a legrészle- 
tesebb tőzsdei információforrás — az 
eddigi három év anyaga kerül fel 
majd a lemezre. 


erepel. A 
égei 
szerzővel kell egyez- 


tében fejezték be tavaly december- 
ben a mintegy 300 ezer Mohács 
előtti magyar oklevél bibliográfiai 
"datbázisát— ki, mikor milyen okle- 
elet adott ki, annak mi a lényegi 
tartalma -, ez a tervek szerint az Év 
első felében termékként is megjele- 
nik, széles körben hozzáférhető for- 
rásmunka lesz. 

Egy adatbázisok kiadásával fog- 
lalkozó cég számára jó eszköz lehet 
az intemet. Az Arcanum szándékai 
szerint ebben az évben néhány, köz- 
érdeklődésre számot tartó adatbázi- 
suk elérhető lesz a hálón keresztül. 
A tartafomszolgáltatók legnagyobb 
kérdése a finanszírozás; úgy gondol- 
ják. hogy aki komolyan érdeklődik 
mondjuk egy Mikszáth-összes iránt, 


Az utóbbi Tigsjeznssó két magyar 
CD-kiadó ís elhatározta, hogy mó. 
Solásvédelemmel látja el a lemezeit. 


ee Ás tervezik u bevezetését, 
farázat Biszak Sán. 
dor rázegáz egyrészt kiala- 
kult egy nem túl széles, de stabil vá. 
sárlóközönségük, amely méltányol. 
Ja és meg is veszi a lemezeiket, 
"másrészt sikerült az áraikat olyan 
alacsony szintre csökkenteni, ame- 
lyet már a magyar piac ís meg tud 
fizemi. A védelemmel sók esetben 
problémák lehetnek — hacsak vala- 
milyen okból rá nem. kényszerül- 
nek, továbbra is védelem nélkül ké- 
szítik a CD-ket. Egyetlen kivétel az 
Egyvist nevű kiadványuk, ahol a ter- 
mék speciális jellege miatt szükséges 
a hardvervédelem. Ezt a világ £-10 
országában forgalmazzák, ára száz- 
ezer forint körüli, és a hazai felhasz- 


Az Arcanum elsősorban adatbázis: / az inkább megveszi 5000 forintért ( nálók száma száz alatt van. 

cég. a CD csak eszköz, információ- / a lemezt, hiszen a telefonszámlája 

hordozó. Első Biblia-kiadásuk még ! akár egy hónap alatt ís több lehet Csórián Sándor 
OAuantum-sorozatok 


Nagyláb és tűzlabda 


A disztribútor Asbix szervezésében 
mutatta be termékválasztékát a me- 
revlemez-meghajtókat gyártó Ouan- 
tum Jványi Arzitának, az Asbis ügy- 
vezetőjének a bevezetője után Mi- 
chel Palangue, a Ouantum EMEA- 


mondta, hogy a Japánban, Szin- 
zapúrban és Írországban működő 
három gyárának tectmológiája telje- 
sen egyforma. a meghajtókat emberi 
kéz érintése nélkül robotok szeretik 
össze, s ez garantálja az egyenletes 
minőséget. Ez azéri különösen fon- 
105, mert a merevlemezek piacán a 
dömő szempont a megbízhatóság — 
bár természetesen fontos a tárolóka- 
Pacitás és az ár is. Senki sem vesz 
meg olyan meghajtót, amelyben nem 
bizik, bármilyen olcsó is. Az a cég, 
amelynek az eszközeit a vásárlók 
megbézhatatlannak tartják, lehúzthat- 
ja a rolót. (Az előadó természetesen 


nem mondott nevet, de alighanem a 
Connerre gondolt, melyet később a 
Seagate felvásárolt) 

A cég ma négy sorozatban kínál- 
ja meghajtóit A Bigfoot még 5.25 
hüvelyk átmérőjű lemezekkel dölgo- 
zik, és 1 megabájtot ennek a tagjai 
tárolnák a legolcsóbban. A derék- 
Hadat a 3.5-ös Fireball sorozat adja, 
három karegóriája (EX. EL. SE) el- 
sősorban a szolgáltatásaiban (átme- 
neti tároló mérete, indításjleállás 
ciklusok száma, csatoló stb.) térnek 
cl egymástól. A felső kategória rep- 
rezentánsa a Viking TI. az Atlas IT 
És Atlas ÍV sorozat Mindhárom 
többféle SCSI csatolóval kapható, a 
legújabb, az Atlas TV pedig a 160 
megabájl/másodperces átvitelre ké- 
Pcs új, 160/m elnevezésű SCSI csa- 
tolóval is. Utóbbi a 10 ezer fordulat" 
perces sebességével ís csúcstartó. 

A merevlemezek szállításkor, de 
különösen működés közben érzéke- 


nyek az ütésre, rázkódásra. Ekkor 
ugyanis a fej hozzácsapódhat a le- 
mezhez, ami a felület sérülését, hosz- 
szabb távon pedig adatvesztést okoz. 
A Ouantum SPS (Shock Protection 
System) megoldása 75 százalékkal 
csökkenti a fej lemezhez koccanásá- 
nak az esélyét. Az SPS-t tartalmaz- 
zák az Atlas ÍV, valamint a Fireball 
EX és EL meghajtók, A Viking II 
és az Atlas III alkalmazza a 
SMART. (Sclf-Monitoring and 
Reporung Technology) rendszert, 
ennél a lemez vezérlője figyeli a 
még korrigálható hibás olvasásokat, 
és jelzi az operációs rendszernek. A 
meghajtók a szokásos 128 bites 
ECC kódnál hosszabb — 224, illetve 
352 bites — hibajavító kódokat hasz- 
nálnak, A cég az alap- és a közép- 
kategóriában 3 év, a felsőben pedíp 
S év garanciát vállal a meghajtóíra 


Cs. §, 


EPSON POS nyomtatók, pénztárgépek óriási vá 


Az Egson a POS, a pénztárgépet, a minipcinter mechanika 
területén is utolérhetetlen minőségű. 


12.r 


lasztékban 


unkában a magyar Dell-iroda 


Hosszabb előkészítő munka után decemberben hivatalosan is bejelentették a Dell magyarországi képvi- 
seleti Irodájának megalakítását. A világcég jelenlegi helyzetéről, a szűkebb magyarországi tervekről Iskum 
Miklós, a képviselet vezetője, a disztribútorok nevében pedig Illés Antal (Humansoft), illetve Horváth János 


(SMP) beszélt lapunknak. 


úr a korábbi elképzelés az volt - elevení- ) nél többet foglalkoztató cégek piacán a Dell a 


B: fel Illés —, hogy a Dell magyarorszá. 
gi jelenlétének erősítését egy ezzel a fel 
anal megbízott kereskedőjük révén oldják 
meg, végül mégis az a döntés született, hogy 
saját alkalmazottat kell megbízni, A feladat 
pedíg nagy — vette át a szót Iskum -, mivel 
Európában a cég a második legnagyobb az 
NT alapú munkaállomások piacán, Ami pedig 
az Egyesült Államokat illeti: ott az ötszáz fő. 


listavezető, megelőzve a Compagot. Tavaly a 
cég világméretekben 12. milliárd dolláros be: 
vételt ért el, az idei forgalom pedig várhatóan 
eléri a 19 milliárd dollárt, Az utolsó negyed- 
évben Európában sokkal jobban nőtt a lorga. 
Tom, mint Észak-Amerikában, így az év utol 
só negyedében az európai növekedés 91 száza- 
lék volt, A nagy bevételeket a Dell közvetlen 
Énékesítési modellje jelentette. De ez csak 


Új piacok 
vonzásában 


Nemrégiben. rövid. Iá- 
togatást tett Magyaror 
szágon Phülippe D7Ar- 
gent, az APC alelnöke, 
€gy személyben az cu- 
rópai. közel-keleti és 
afrikai (EMEA) térség 
vezetője. Vele,  vala- 
mint Risro Thurénnel, a 
cég Kelet-Európáért és 
Közel-Keletért. felelős 
vezetőjével, továbbá a 

magyar íroda vezetőjével, Bíró Viktorral be- 

szélgettünk a szünetmentes tápegységek pia- 
cáról, az APC helyzetéről és az előte álló 
feladatokról 

CW-SZT: Hogyan lett az APC a világ első 
számú UPS-gyártója? 

D"Argent: Négy fontos mérföldkövet ér- 
demes megemlíteni az APC történetéből: az 
1981-es alapítást, az első szünetmentes táp- 
egységünk pincra dobását 1984-ből, és 1986- 
ban az UPS kiszolgálóhoz való csatlakoztatá- 
sát. Itt jegyezném meg, csak úgy zárójelben, 
hogy vetélytársaink hatalmas gépekkel közmű. 
szolgáltatásokat, kórházakat, intézményeket 
igyekeztek ellátni; mű kezdtünk el elsőként 
az egyes számítógépekre koncentrálni, s már 
nem az áramra, hanem az udatokra, A felhasz 
nálót ugyanis nem az áramkimaradás izgatta, 
hanem az adatvesztés. Végül a negyedik mér- 
földkő 1988-ból: megjelentünk a tőzsdén, mert 
a gyors növekedés folytán pótlólagos forrá- 
sokra, készpénzre volt szükségünk. 

CW:SZT; Hol állnak most? 


Digital Imaging 


Pozitív és negatív film-szkennerek 

r Számítógépes diakészítők 

Projektorok - AROJÉKTDA AKTZÓ ! - KERESSEN MINKET 1 
TFTAZRBN / Bpest AYBALDY sat eb agyara €2 beletsen 
PSHRÓA , igya imat set [152 nyes íz tehat, 
TPUEKBI tegy ihapyagt EL heresaat aggyotó öemsotta 

TIS / tap toggygú HA htm tzáeyz Eve ee 

YLABOG ALI kljazttst ba négy postan maktvoy 1 AI 
TYUSBAG TES bttattáai et egye eget eszét UIN 
TYLSUSO fun pogaltoe" pan kdvzpl made 1 9 NE késsen 
PVIIVZZT BU tchndagáa szab Hy, 134 bámátni 


VAI ATA beattat ka, sálja pjator Maat 3 47 

PT o flagy Igor kata bdtatatsl TT62 pály 
ÁYLÉSEG tugy Migtvan trfaet vélem VC per öneén bay 
PLATTE Mag boot ITJ bartstsa egyett sematba; 
TVITGPTYBS Sy viaag d ELETE hamvába 


DrArgent: Tavaly már $73 millió dollár 
volt a bevételünk, Termékeinket 120 ország. 
ban éntékesítjük, 1997 végén 8 millió tápegy 
ségünk működött szerte a világon, és számuk 
mára már bizonyosan meghaladja a 10 mil 
liót. Dolgozóink létszáma 5000-re nőtt. Jó be. 
fektetés lett volna a kibocsátáskor APC-rész- 
vényt venni: akkor 100 dollárt ért, ma 15 ez- 
ret. Ennél persze sokkal fontosabb a cég piaci 
értéke, ez ma 4 milliánd dollár, Az APC a leg- 
nagyobb vállalat az UPS-világban. több mint 
kétszer akkora, mint az utána következő. De 
nemcsak nagyobbak vagyunk, mint a többiek. 
hanem még gyorsabban is növünk, növelni 
tudjuk piaci részesedésünket. Éves növekedé- 
Si űteműnk 27-33 százalék, az az EMEA tér- 
ségben, illetve azon belül is az EMEA 3 (Kö- 
zép-Európa, a balti államok, a Balkán, Tö- 
rökország és a Közel-Kelet) még nagyobb: 44 
százalékos. Az éves bevétel — a mostani ne: 
gyedik negyedévet ís beleszámítva — körülbe: 
1ül 11-12 milliárd dollár lesz. Márpedig az 1 
milliárd dollár lélektani határ is, nem csupán 
100 millióval több, mint a 900 millió. Ezen a 
határon túl a részvények iránt érdeklődni kez- 
denek a nagy nyugdíjalapok is, miáltal sokkal 
stabilabbá válhat a részvényesi kör, s mindez 
fontos jövőnk szempontjából. 

CW-SZT: Mi ennek a háttere? 
olyan piaci trendek, amelyek bővítik a 
el piacát? 

D"Argent: Talán kevesen rudják, hogy az 
adatvesztéseknek több mint a 45 százalékát 


Vannak 
US; 


(Folytatása 23. oldalon) 


Az Albacomp Rt. 


szerviztevékenységének bővítése 
céljából 
felvételre keres 


szervizmérnök 
munkatársakat. 
— felsőfokú szakírányú végzettség, 


— angolnyelv-tudás, 
— jogosítvány, saját gépköcsi. ] 


ESEK ] 


Jelentkezés. j 
szakmai önéletrajz megküldésével. 
1199 Budapest, Frangepán u. 8-10. a, 


) net, USB, 10/100 Ethernet csatlakozás és 


azokon a piacokon igaz, ahol a cég teljes jogú 
leányvállalattal rendelkezik: Magyarorsz: 
ak képviseleti iroda működik 
1a a különbséget Iskum. 

Arra nézve azonban nincsenek konkrét szá. 
mok, hogy egy adott piacon mikor alakul meg 
a leányvállalat. Így lényegi változás a Dell 
íroda megalakulásával sem történik. A márka 
jelenleg Magyarországon forgalom szerint a 
kilencedik a PC-gyártók soráb 


hang 


úgy 
tavalyi év második negyedévében 
először a legjobb ríz közé. A nemzetközi már 
kák közül a Compag, az IBM és a HP előzi 
meg a Dellt, az Acer, a Packard Bell és a Sie 
mens pedig gyakorlatilag 
tendben értékesít. Jövőre igen nagy mérték 
ben szeretnék növelni piaci részesedésüket, a 
jelenlegi 2.4 százalék körüli érték hely 
ötszázalékos küszőb elérését tűzték ki 


asanló nagys. 


az 


Kéz 


jobban koz ert 


pre Partnemek ne 
gekre vonatkozó are 
Énékesítés 


működik az 
indítása a köz f 


lágiákai tők 
dunk megjelenni, de sok vevőt A 


vesz Gábor 


Wintelicon 


A Silicon Graphics két új munkaállomás 
lentett be, ezúttal azonban nem UNIX ope: 
ciós rendszerű, MIPS processzoros gépei 
hanem — eddíg példátlan módon — Windows 
NT operációs rendszerű, Intel processzoros 
gépeket: a Silicon Graphúcs 320 és a Silicon 
Graphics 540 vizuális munkaállomást 

A 320-as munkaállomás legbővebb kiépít 
sében két Intel Pentium II processzor, 1 


bájt RAM és 2 merevlemez működhet, vala- 


mint 3 PCI bővítőhely: az 540-esben négy 
Xeon processzor, 2 gigabájtnyi RAM, 
revlemez és 6 PCI bővítőhely. Mindkettőben 
alapkiépítésben van hajlékonylemez-meghaj 
tó, CD-olvasó, analóg video- és audiokimi 


IEEE-1394 csatlakozó digitális kamerákhoz. 
A két új gép az Intel alapú munkaállomások 
legfelső szintjéhez tartozik, ára azonban a S. 
licon Graphics állítása szerint nagyjából fele 
az ezen a legfelső szinten álló gépekének. A 
közresdott teljesítményadatok azt mutatják. 
hogy ezek a gépek az élvonalbelieknél ís job. 
bak a két- és háromdimenziós grafikában. 
Felépítésük különbözik a hagyományos sze: 
mélyi számítógépekétől, sót a Compag, a HP. 
és az Integraph AGP-sínes architektúrájától 
is; ez az új, IVC (integrated Visual Compat. 
íng) elnevezésű architektúra a Silicon Gra 


phics korábbi munkaállomásaiból már ismert 


crossbar-elvr 


lességével, a g 
lasztásával 

a korábbi PC 
Ez az archi 


épül: az foglalja ma; 


romdi 


multimédiás képe: 


2 szükség! 


munkssállom 


hetőség! 

A két vi 
lentették a 
LCDm 
Wid 


át. a Silicon Graphi 


üvelyk az 
felbontása 1600. 


FAG 1 : PowéfBuilder 
VisualBasic 
informatikai rendszerek [tovább] fejlesztése 
— teljesítmény- és hatékonyságnövelés 
— 2000-es év szoftveraudit 


— adatbáziskezelés 


ŐRACLE, SYBASE, POWERSOFT 
kereskedelmi és alkálmázásfejlesztő partner 


optimalizálás 


Tel fax: 1.266 74 71 e-mai: infocotallhukttpzanvetet he 


UE COLOURS LAB 5 tö haute couture informatius 


Kalmárszellem vagy 
szakmai tisztesség? 


Kér olyan kifejezés. amellyel egyre keve- 
sebbszer találkozni. Az előbbi elrettentés 
gyanánt még fellelhető ugyan szótárak 
mélyén, pej. megjelöléssel, az utóbbinak 
viszont az értéklánc legalján sem nagyon 
Jat már hely. (Mert hogy érték az, ami ér. 
téket termel, és mi keresnivalója lenne eb. 
ben az összefüggésben egy múlt századi 
indíttatású, ideatista fogalomnak? ) 
Ugyanakkor — bármennyire meglepő 
- ez a tét fogalom az informatika terüle- 
tén újabb jelentésárnyalatokkal gazdago- 
dik Hogy hogyan? Egy példa. A rend- 
tadatok elégtelen teljesítése folytán csak jókora késéssel 
a díjfizetés népszerűnek korántsem nevezhető intézmé- 
13-as autópályán. Anélkül, hogy az okokat keresve bármiféle 
ságot tételeznénk fel, egyértelmű: az informatikai gépezet 
elé állította a hatalmat — utóbbi jelentős veszteséget 


indulj 
nye az 
szándék 


példa. December elején elballag valaki egy ügyvéd- 
indő, 5 egy hétre rá már kezében is van a cégbíróság 
ilt váltalat hivatalas lajstromba vétetett, minden 
a működés alaki követelményeinek. Hogy az 


igazolása: az újdo 


szempontból megfe. 


öröm azért ne tartson tál soká. újabb egy hér múltán jön a helyi őn- 
k 


mányzat értesítése az nzatlan- és egyéb adók megfizetésének tár- 
nában. (Igaz, hogy a rendelkezés az egy évvel korábbi adóbevallás 
tését írja elő. no de tökélyt ne várjunk ílyen sebesség mellett ) 
működőképes volta akár az informatika diadalaként ís felfog- 
5. Emlékeztetőül: az informatika előtri boldog békcidőtben bezton 
lehetett számítani arra. hogy a hívatal működése kiszámítható. a meg- 
felelően szervezett döntési mechanizmus híján triviális ügyet . etbírú- 
1. Az embernek téhár semmir sem kellett tennie, az 
ügy elintézte magúr" elévült 

Szívmelengető ellen-ellenpélda azért — hár" istennek — ma is akad 
az informarikai csatornának a garantáltan műlkö- 
illusztrálandó- a gépjárműzdöként aposztrofált sarc 
han atkor találja meg az állampolgárt; amikor az a 
járművet követő harmadikon ís már réges-rég túladott 


rési felszólítást. Majd amikor szinkronba kerül jármű és 
adója. nyilván nem térhet ki a fizetés elől. Hogy ez az állapot talán 
soha nem köszönr be? Akkor viszont magára vessen a hatalom. 
Valannat tűnik ír a téma felvetése, a tanul- 
ut sem nélkülözi. Legalábbis kikényszeríti néhány kérdés meg. 
fogalmazásár Vajon dom gut rasnat minősül-e. ha valaki úgy 
eladatot, hogy nem elégszik meg annak szolgat teljesíté. 
elemetet épít be a feladatmezoldásba, amelyet a — vélt 
valódi — jobbító szándéktól vezérelve a megbízó egész gépezetér 
tépeset átalakítani? Vajom akkor átatakíthatja-e az informatika a ha- 
1" úgy, hogy annak még csak tudomása se legyen rő- 
ny. hogy át. És ekkor már csak az a térdés, hogy ez az ap- 
csendes forradalom milyen indítétokkal zajlik le: paszta önzést. 
saját piacok gerjesztése-e a cél. vagy pedig a fentebb említett 
níratisza megközelítés révén a közjó szolgálata a tudás legjavávat. 
Lehet, hogy kicsit merésznek tűnik a párhuzam az alíg egy értize. 
de célegyenesbe fordult poliikat-gazdasági remdszerváltás körülmé- 
nyeivel Vatószínűleg mem is illendő ilyet mondani. mégis igaznak 
lárszík: a rendszerváltás óta uralomra jutott úgynevezett ideológíai- 
politikai elitnek vajmi kevés köze lehetett ahhoz. aminek szükségtép- 
Pen meg kellett történnie. A gazdaság öntörvényű folyamatai egész 
egyszerűen kész helyzet elé állították a korábbi elitet: maguknak kel- 
let kezdeményezniük a reformot, mert különben kimaradtak volna a 
vérkeringésből, Vajon képes-e az informatika hasonló . akmamunká: 
ra? Meggyőződésem, hogy igen 
Az informanikat szakma egy szempontból ugyanis jelentős előny 
ben van az általa — többek között — kiszotgálmi hivatott államigazga- 
tási szférával szemben ért ahhoz - sajnálat a kivételnek —, amire vál: 
lalkozot. Innen pedig csak egy játékos gondolat eljumi oda. hogy az 
általa készíteni eszkőz — hardver, szoftver, rendszer stb. — már önmea- 
gában is alkalmat léket arra, hogy megreformálja a gépezetet. 
Ha pedig ez igaz. és ha már kötelező esínálmunk valamit - 
miért me csináljuk úgy, hogy közben mi ír jól érezzük magunkat. 


akkor 


Varga János 


Internetes médialejátszók 


Távol az ígéretektől 


A  webböngészés megfűszerezése 
hang- és videcélményekkel készítő- 
nek és nézőnek is meglehetősen ke- 
serves feladat. Szegényes az eszkö- 
zők funkcióválasztéka. a hang- és 
képminőség pedig meg sem közelíti 
"2 stúdióanyagokét. Ráadásul sok idő- 
be telhet, amíg sikerül az embernek 
úgy konfigurálnia böngészőjét, hogy 
az hibátlanul működjék az audio- és 
videobeállításokkal. 

Sajnos a dolgok azzal sem változ- 
tak sokat, hogy a RealNetworks kizd- 
ta a System G2 legújabb béta-válto- 
zatát, a Microsoft pedig a NetShow 
3-as verzióját. Ezek oktatófilmek 
készítésére. vállalati beszédek 10- 
vábbítására és intemetes közvetíté- 
sek megtekintésére alkalmasak, ha- 
bár a minőségük mindent összevéve 
olyasforma, mintha rádiót hallgat- 
nánk víz alatt. 

Kipróbáltam a G2 második béta- 
változatát és a Microsoft kereske- 
delmi forgalomban már kapbató cso- 
magját is. Az rögtön megnehezíti a 
dolgot, hogy a tartalom létrehozása 
soklépéses folyamat. Ha csak egy is 
nem sikerül közülük, akkor nem fog 
megelevenedni a hang vagy a vidcő. 
A bemutatandó hang- vagy képanyag 
elkészülte után egy valós időben be- 
töltődő folyamállományt (streaming 
file) kell létrehozni, a RealNetworks 
vagy a Microsoft kódolószoftveré- 
vel: mindkét esetben számos formá- 
tum közül választhatunk. Ezek után 
a weboldalon a folyamállományra 
mutató hivatkozást kell elhelyezmi. 
A felhasználóknak pedig, ha meg 
akarják tekinteni az anyagot, telepí- 
teniűk és konfigurálniuk kell a meg- 
felelő lejátszókat, és el kell érniük, 
hogy azok együttműködjenek az ál- 
taluk használt ilyen vagy olyan bön- 
gészőprogrammal Ha minden jól 
megy. akkor a kép- és hanganyag 
eljut a böngészőprogramig. és a le. 
játszó saját ablakában elindul a le- 
játszás. 

Igen nehézkes és fáradságos ez 
a folyamat, és bármelyik terméket 
vesszük is, mem ez az egyetlen 
probléma. Gondok voltak a megfe- 
Telő állományformátom és az ahhoz 
tartozó lejátszó verziójának kívá- 
laszrásával, a webkíszolgáló és mé- 
íakiszolgáló alkalmazások összeil- 
lesztésével És a kódolás folyamatá- 
val. Mindkét lejátszóval meggyűlt a 
bajom, mert például alíg tudtam ki. 
deríteni, hogy melyik anyagot mi- 
lyen verziójú lejátszóval lehet meg- 
tekinteni. Ezzel két változatban is 
találkozhatunk: milyen formátumú 


a multimédiás anyag, illetve hogyan 
lett kódolva. És ez azt jelenti, hogy 

valószínűleg le kell tölteni a lejátszó. 
legújabb verzióját, de még ez után 
is szükség lehet egyéb, egy újabb 
kódolási formát lehetővé tevő vagy 
esetleg jobb teljesítményre képes ki- 
egészítőkre, 

Ahhoz például, hogy az inteme- 
ten keresztűl megtekintsek a Real- 
Nerworks G2 lejátszójával valami- 
lyen MPEG formátumú, hangot és 
képet ís tartalmazó klipet, le kellett 
töltenem egy kiegészítőt a Digital 
Bitcastíngtól (ez javítja a lejátszás 
minőségén, de a letöltésnek csak 
a negyedik nekifutásra jutottam a 
végére. Ám még így sem sikerült 
megnézni az anyagot, mert TI vo- 
nali imtemetelérésre lett volna hozzá 
szükség. Ez jól tükrözi a RealNet- 
"works ígéretét és potenciális problé- 
máját is: lejátszónkat az intemetén 
keresztűl is frissíthetjük, de a frissí- 
tés nem feltétlenül fog működni. 


Az a lényeg, hogy legyünk tísztá. 
ban azzal, milyen állományt szeret- 
nénk megnézni, és milyen lejátszó 
van telepítve. A Microsoft és a Real- 
Networks rivális cégek, ezért aztán 
4 termékeik sem szeretik egymást, 
A Microsoft lejátszója talán. több 
állományformátumot támogat, Úgy 
vettem észre, hogy sok weboldal 
RealNetworks és NetShow/Windows 
Media Player formátumban is fel- 
ajánlja az anyagait. 

Nem túl sok intemetes próbálkozás 
alapján a hangok jobb minőségűnek 
tűntek a Windows Media Playeré- 
vel, mint a G2-vel. A G2- és a Real- 
Player 5-hangállományok minősége 
közt nem tapasztaltam nagy különb- 
séget. Ebből azonban csak azt a kö- 
vetkeztetést érdemes levonni, hogy 
a minőség egyik termékkel sem ki- 
elégítő, és ez létrehozásuk menetére 
is érvényes. 

David Strom 
(Eomputerwortd) 


Félmilliárd 


A KHVM által kiírt, a hírközlési cé- 
1ú fejezeti kezelésű előirányzat cso- 
Portból távközlési feladatok meg- 
valósítására vonatkozó pályázati fel- 
hívásra 47 pályázat érkezett, az igé- 
nyelt támogatás összege 867 millió 
forint volt. A közlekedési, hírkóz- 
lési és vízügyi miniszter december 
végén 39 pályázat számára összesen 


500 millió forintot ítélt oda. Ebből 
az összegből 352 millió vissza nem 
térítendő. 148 millió forint pedig visz- 
szatérítendő, kamatmentes. juttatás. 
A nagyszámú középiskola és egye- 
tem mellett a támogatottak közöt 
alapítványok, egyesületek, állami ín- 
tézmények és az üzleti élet szereplői 
is megtalálhatók. 


Újabb mikrók 
az OTH-hoz 


Digitális rurál mikrohullámú pont- 
multipont elérési hálózati berendezé- 
sek És tartozékok szállítására 9 mil- 
Tió kanadai dollár (közel 1.3 milliárd 
forint) értékű keretszerződést kötött 
az Amcona Hungária a kanadai SR 
Telecommal. A berendezéseket a 1a- 
valy átadott országox digitális mik- 
roballámó gerinchálózat (az OTHI 
felhordóhálózatába telepítik. Az An. 


eszközeivel az alacsonyabb, /-szer 
64 kilobilzmásodperces adatátvitel 
igényeit elégítik ki. 

A hároméves érvényességű keret- 
szerződés lehetővé teszi, hogy a kö- 
zeljövőben tőzsdére. menő Antenna 
Hungária kiszélesíthesse az OTH-n 
biztosítható szolgáltatásoknak a kö- 
rét, különös tekintette! az üzleti jel- 
egű kommunikációra Az ország 
bármelyik közeli és távoli pontját 
elérő hálózat alapját képezheti a re- 
ménybeli DCS 1 és TETRA 
rendszernek. Az SR Telecom eszkö- 
zcire épülő szolgáltatás előrelátható- 


szabványt szándékozik bevezetni, mi. 
előtt az ITU-ban folyó tárgyalások be- 
fejeződtek volna. 

Ugyanakkor maga az egész gy meg- 
lehetősen bonyolult, és a hátterében 
"gy másik vita áll, amelyet az ETSI és 
a Ovaloomm folytat, Az ETSI tavaly 
saját berkein belül már konszenzusa 
Jutott az UMTS-szabványt illetően: ezt 
a. Ovaloomm ellenzi, aminek az ad 
nyomatékot, hogy abban a Cvalcomm 
tulajdonát képező szellemi terméket 
is felhasználnak. Ezzel kapcsolatban 
az Európai Unió bizottságának vélemé- 
nye az, hogy neki nincs ráhatása a 


latok minden bizonnyal alkalmazni is 
fogják, hátrányba hozva Európában a 
más szabványt alkalmazó Oualcom- 
mot, Az ITU ez évi találkozóján nem 
kevesebb, mint 12. különféle UMTS- 


Powertel közösen teszteli a GSM on 
the Net" technológiát. Ez egy vállalati 
telephelyen vagy épületen belül a he- 
IV GSM kommunikációs hálózat mel. 
lett egy IP alapú LAN-tis használ; egy 
telefonszám és egy GSM-teletön bir- 
tokában a felhasználók bárhol az épő- 
leten belül vagy azon kívül fogadhat: 
Ják a telefonhívásokat. A GSM on the 
Net kisméretű rádiós bázísállomások 
Segítségével ad helyi GSM-efedettsé- 
9et a LAN-okhoz, belső GSM-hálóza- 
1ot hozva létre, A belső hívásokhoz a 
munkatársák használhatnak GSM-te- 


Tegnap és holnap 


19 Folytatás a 1. oldalról 


- Hogyan aránylottak egymáshoz a 
hangátviteli, illetve a nem beszéd 
célú szolgáltatásokból eredő bevé. 
telek a Matávnál 1998-ban? Miként 
változhatnak ezek az arányok? 

- Tavaly a vállalat összes bevéte- 
lének közel harmada a nem koncesz. 
szióköteles területről származott, eb- 
be a körbe tartozik az üzleti kommu- 
nikáció ís. Az elkövetkező két évben 
az üzleti kommunikáció szerepének 
további, az eddiginél dinamikusabb 
növekedését várjuk. 

— Ismeretes, hogy a Matáv straté. 
Alójában fontos szerepet kap az in- 
fernet. Ezen belül az internetszot: 
gáltatásra, a tartalomszolgáltatásra 
vagy esetleg az internettelefőniára 
kívánják fektetni a hangsúlyi? 

— A Matáv az internet valamennyi 
területén fejlesztéseket végez és 
szolgáltatásokat nyújt, ezt jelzi a 
MatávNet, az Origo és a Főzelék 
tartalomszolgáltatás, valamint az — 
egyelőre csak kísérletképpen beve- 
zetett— IP Tel. A legjelentásebb ítt- 
honi távközlési vállalatként a Ma- 
távnak az intemet minden területén 
élen kell jára a fejlesztésekben. 

Horváth Pál, a PanTel vezér- 
igazgatója 

—Véleménye szerint hány orszá: 
gas távközlési szolgáltatót tud eltar: 
tani a hazai távközlési piac? 

— Az országos szolgáltatók szá- 
mát termékenként érdemes meg- 
vizsgálni. A közcélű koncessziós 
telefóniában Budapesten és néhány 
vidéki körzetben kettőnél több szol; 
gáltató megjelenése várható. A ká- 


aA mai ... távbeszélőárak alatt" 


beltelevíziós társaságok remélhető- 
leg megtartják. függetlenségüket a 
jelenlegi koncessziós telefonszolgál- 
s képesek lesznek telefon. 
ra is alkalmas helyi infrastruktúrát 
létrehozni, ezen pedig vagy maguk, 
vagy egy másik cég nyújt majd te- 
Tefonszolgáltatást. A. kettőnél több 
szolgáltató. megjelenését a fizető- 
képes kereslet korlátozza majd. Az 
üzleti kommunikációban a termé. 
kek és piacok változatossága 3-S 
jelentős. országos infrastruktúrával 
fendelkező szolgáltató megjelenését 
eredményezheti, További társaságok 
országos hálózati infrastruktúra nél- 
kül szolgáltatnak majd. 

- Kívánatosnak tartja-e, hogy t0- 
vábbi magyarországi társaságok ís 
csatlakozzanak a PanTelhez, vagy 
inkább a lazább együttműködést ré. 
szesíti előnyben? 

— A Panel tulajdonosi struktúrás 
ja igen előnyös a vállalkozás számá- 
Ta. A tulajdonosi struktúra alakítása 


a részvényesek kizárólagos hatás- [ 1800 közöt, ez azt jelent 


körébe tartozik, ezzel kapcsolatban 


hory 
szübad a verseny — term 


ELESEN AZ 


nem kívánok véleményt nyilváníta- ) ésszerűség határain belül 


ni. Ugyanakkor fontosnak tartom, ! 
hogy piaci szinergikinkat minden tu- ) 
lajdonosunkkal s további partnerek. 
kel — elsősorban informatikai válla. 
Jatokkal és tartalomszolgáltatókkal ! 
kiaknázzuk. hi 

- Elképzelhető-e, hogy a Pane! 
még az idén interner alapú telefon. ) 
szolgáltatást indí? Ha igen, vár. 
hatóan mennyivel tudná olcsábban 
nyújtani ezt a jelenlegi nemzetközi 
hívások áránál? 

— Az adatátviteli hálózatokon tör. 
ténő beszédátvítel műszakílag lehet- 
séges, és nem tartozik a koncesszió. 
val szabályozott körbe, Tekintettel 
arra, hos 
ra a Panel kapcsolt adathálózatot 
épít, tervezzük, hogy beszédátvitelt 
45 lehetővé teszünk rendszerünkön. 
Az adathálózati (IP) beszédátvitellei 
igen eltérő minőségi igényeket lehet 
kielégíteni, s ennek megfelelően az 
árak is széles tartományban mozog: 
nak majd: jellemzően jelentősen a 
mai nyilvános távbeszélőárak alatt 
lesznek. Az igazi árelőnyt azok a 
fogyasztók fogják élvezni. akik nem 
kényszerülnek a koncessziós tele 
fonhálózatot mint elérési infrastruk. 
túrát használni. 

Sugár András, a Westel 900 ve- 
zérigazgatója 

— Hány százalékosra becsüli a 
hazai mobiltelefonok penetrációjár 
1999 végére. és ennek hányad ré. 
szét képviseli majd a Westel 9007 

- Tavaly decemberben az összes 
ségében 1 milliót meghaladó mobil: 
előfizetői táborból 550 ezer elői 
zetőt mondhattunk magunkénak. A 
mobiltelefonok számának növekedé. 
se naponta többezres nagyságrendű. 
legalább ilyen mértékű növekedés. 
sel számolhatunk 1999-ben ís. A 
Westel 900 ez év végére ís megtart 
ja stabil piacvezető pozícióját, GSM- 
Piaci részesedésünk a tavalyi Év 
végén elért százalékhoz hasonlóan 
alakul majd. 

— Mennyi idő alatt tudna a Westet 
900 az ország megyeszékhelyein és, 
mondjuk, további 50 nagyvárosában 
GSM 1800-as lefedettséget biztosí 
tani? Előnyben részesítik a mostani 
hálózati infrastruktúra gyártójának 
1800-as rendszerét vagy más gyártó 
esetén sem várhatók kompatibílítási 
problémák? 

A Westel 900 olyan ütemben 
építi majd ki az 1800-as hálózatot, 


megtartja ... piacvezető pozícióját" 


ahogyan azt ügyfelei megkívánják. 
Kompatibilitási és. infrastrukturális 
problémák nincsenek a GSM 900 és 


üzleti kommunákációs cél- 


A Westel 900 melyik adatátviteli 
igáltatása volt 1998-ban a leg 
népszerűbb? Milyen irányt ki 
a jövőben az adatkommunikáció te 
rületén 

— Népszerűségükkel SMS alupú 
szolgáltatászink jártak az élen — irt 
elsősorban az SMS-re épülő tőzsdei 
és banki szolgáltatásainkra gondo 
lok. Erőteljesen növelte a hálóza 
tunkon futó adatforgalmat a kedv 
csinálónak hav 
GSM-távirat szolgáltatás. ez havi 
20, ingyenesen küldhető GSM-táv 
iratot ís magában foglal. Az adi 
szolgáltatás szerepe az elkövetke; 
években mindenképpen növekedm 
fog, értéknövelt szolgáltatásaink ará. 
nyát mindenképpen növelni kíván. 
juk összbevételünkben 

Drozdy Győző, a Panna 
külkapcsolati igazgatója 
Hány százalékosra be 
at mobiltelefonok pen 
1999 végére, és e 
képviseli ma 

—Év végére 13 százalékos 
rációt várok. Arra törekszünk 


tnek 


szánt, mentes 


Gsm 


sűli a 


nnek hányad ré. 
GSM 
penet 


4 a Pannon 


maradunk a korábbi szállítónknár" 


a Pannon GSM részesedése 45 szá. 
zalék körül vagy afölött alakuljon. 
Pan: 
ékhe. 
lyein és, mondjuk, tavábbi 50 nagy 

városában DCS 1800-as lefe 
! Előnyben rés 


frastruktú 


— Mennyi idő alatt tudna 


non GSM az or 


get biztosítani, esítik 


a mostani hálózati a 


gyártójának 1800-as rendszerét vagy 


más gyúrtó esetén sem várhatók 
komparibilitási problémák: 

- Az első kérdés nem jó, ugyan: 
ís a Pannon GSM önmagában nem 
biztosít majd 1800-as folytonos le: 
fedettséget. hanem kapacitásgondjait 
oldja meg kétsávos, integrált hálózat 
segítségével. Ott fejlesztünk, ahol 
azt a forgalom megkívánja. Ez a 
gyakorlatban azt jelenti, hogy a 
meglévő 900-as bázisállomásokon 
1800-as kiegészítő berendezéseket 
helyezünk el, illetve a távolabbi jö- 
vőben önálló 1800-as bázisállomá. 
sokat ís telepítünk. Nincs tehát ér. 
telme 1800-as lefedettségről beszél. 
ni. A második kérdéssel kapcsolat. 


bázisállomáson és egy bázisállo- 
más-vezérlőn belül nem lehet a 
gyártókat keverni, következéskép- 
pen maradunk a korábbi szállítónk. 
nál. A jövőben persze új gyártók is 


1800-as rendszerben keresendő. 
—A Pannon GSM melyík adatát. 


viteli szolgáltatása volt 1998-ban a 


ban fontos megjegyezni. hogy egy 


beléphetnek, de ennek oka nem az [ 


Mallász Judit 


pszerúbb 
unk az SMS volt, ennek 


ben. Megfelelő k 


Hi 
(HCSD) sz 
László Géza, az Antenna Hun. 

gária elnöke 
Mint a: 


út ki 


gítségre várt, ahelyett. h. 
kedett v 
Láre az Ai 


TETRA, ed 


) TETRA rendszer 
az Ant 
mak. Ha 


nna Hungár 


minimum háromszereplős piac" 


) minátnának, akkor ís megmarad a 

társaság számára. a 
] mellem az üzleti kommunikáció 
Í szegmense, ahol — mint azt már a 
első tendergyőzelem ís bizonyítja - 
jók az esélyek. Igaz, ebben a pesszi 


műsorszórás 


(Folytatás a 24. oldalon 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 


Szűk esztendők várnak az online kereskedőkre 
Messze még a kánaán 


Előző számunk címlapján adtuk közre a Zona Research gyorsmérlegét, amely a karácsony előtti online vásárlá- 
sok tengerentúli tapasztalatait összegezte. Tekintettel arra, hogy a kaliforniai Redwood Cityben dolgozó cég már 
az év első napjaiban publikálni akarta a felmérés eredményét, viszonylag szerény mintából dolgozott. Csak ezer 
egyesült államokbeli internethasználót kérdezett meg, és azt találta, hogy az 1997-es összegnek közel háromszo- 
rosát fordították ünnepi bevásárlásra a kiberboltokban. Felmerül a kérdés: mire volt elég a szezonális csúcsforga- 
lom. Többek között erre ad választ mostani világpiaci kitekintésünk, 


mm csupán a Zona Research 
dolgozott 


N mlsstéteségel 
elején közzétette ka- 

yi internetes vásárlási adatait 

az America Online is. 1998. novem- 
26. és december 27. között je- 
kk a forgalmi adatokat. A szám- 
énékelési munkával meg 
ut Intemet Research Group 1.2 
iliárd dolláros összértékről számolt 
be, továbbá arról, hogy az AOI 
fizetői közül 1.25 mi most clő- 


látási 


5e bonyolítottak le beszerzést a 

A Giga Information Group elem 
zői szerint azonban az ünnepi roham 
nyomán keletkezett bevétel egyes 


webkereskedi 


imár 


csupán ah. 
hoz volt elege 


hogy nuliszaidó- 
val zárják az A Massachusetts 


állambeli Norwellben dolgozó piac. 


évet 


azon az ál: 


kutat 


csoport jelentes 


tt 5 százaléka lesz 


Erica 


et termelni. 
rangidős. c 
merce-re szakosodott elemzője arra 

rövid távon senki ne re. 
méljen usztes profitot ebben az üz. 


m költene annyit mar: 


eklámra. S hogy miért 


zonyítania kell, hogy a lehető leg: 


korszeróbb üzletágban utazik. 
vetkezésképpen. súlyos összegeket 


kénytelen tv-, rádió- vagy más mé- 
diában pubiikált reklámra fordítani 

A. Wall Streeten — érthető módon 
- sokkal inkább profi pénzügyi szerm- 
pontból tekintenek az Amazon. com. 
A vállalat negyedik negyedévi 
bevételét legutóbb 250 millió dollár. 


] 
j 
j 


ra becsülték. pedig a korábbi prog- ) 


nózis körülbelül 300 millióról szólt 
Amint napvilágot látott a kedvezőt- 
lenebb összeget megjelölő jóslat, a 
részvényesek pánikszerű elzdásba 
kezdtek. (Igaz, hamarosan megnyu- 
godtak a kedélyek, és ismét emelke. 
dett az Amazon árfolyama.) A kér. 
dés csak az, mekkora televíziős, rá 
diós és egyéb reklámköltségre volt 
szükség ahhoz, hogy visszanyerjék 


2 befektetők bizaimár 
Mentőöv Ázsiának 
A tajvani tőzsdének ennél valószínű. 
leg tanósabb pánikkal kell megküz 
Genie idén. Az első kereskedési na 
pon. január 5-én kivétel nélkül min- 
den. információtechnológiai cég ár: 
folyama jelentősen esett. A nap 
várhatóan egy hosszabb időszak 
esztesci között szerepelt az Acer 
soport PC-gyártó magja, az Acer 
Inc, más belyi PC- és alaplapgyár. 
tók, az Asustek Computer. a Mitac 
Intematronal, a Taiwan Semiconduc- 


Borúsak a kilá- 
éretet tett 
ja az infor 
piacot jelen 


újtotta helyzetében 
Fun, a tajvani székhelyű In 


itute for Information Industry el 
a kiutat é 

a jóvót. Yun ugyanakkor tisztában 

an azzal, hogy a válság nem orv 


solható, nem ugarható át egyedül az 
intemet segítségével 

Vegyük csak a helyi intemetszol- 
gáltatók példáját! A nemzetközi vo. 
nalakért, kapcsolattartásért amerikai 
dollárban kell fizetniük, ami — a taj. 
vani dollár pillanatnyi erejét tekint 
ve — önmagában akkor is előnytelen 
lenne számukra, ha az amerikai dol- ! 
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lárárak nem emelkednének. Az ár- 

emelkedés negatív harását az előfi- / 
zetők ix megérzik: ha mindent nem 
de valamilyen többletköltséget 
nekik kell megfizetniük. Az extra- ) 

terheket vállalni nem tudók — vagy / 

! 

] 


nem akarók — lemorzsolódnak a szol; 
tatók előfizetői táborából 
Nemcsak Tajvanon. tanem Del. 
Koreában, Thaiföldön, Indonéziá. 
ban, Japánban és Hongkongban ís 
hasonló problémákkal kell szembe- / 
nézmúk az intemetszolgáltatóknak 
és az előfizetőknek. A kedvezőtlen / 
körülményeket kihasználva jurnak ) 
újabb piacokhoz egyes észak-ame 
nikai intermetszolgáltatók. olyanok, 


mint például a PSINet Inc. Az ajtó 
És a lehetőség nyitva áll, csak be 
kell lépniük e megtépázott térségbe, 
és ki- vagy felvásárolni az anyagi 
gondokba merült helyi szolgáltató- 
kat. A régiót ismerő elemzők szerint 
még rengeteg amerikai szolgáltató 
vár az alkalomra, hogy a PSINethez 
hasonlóan cselekedjen. 
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Forrás Dutagwest) 


Mindezek ellenére Japántól Viet. 
namig a térség kormányai bíznak ab- 
ban. hogy a világháló a gazdasági 
növekedés rugója lehet. 

Amennyiben marad elég kitartás 
az ázsiai országokban ahhoz, hogy 
a thaiföldi projekthez mérhető be. 
ruházásokat hajtsanak végre, széles 
felhasználói tábor alakulhat ki. Az 
Intermanional Data Corporation min 
denesetre optimista: 2000-re azt jó- 
solja, hogy az ázsiai vállalatok tel; 
jes működési költségüknek 20 (1) 
százalékát webbel kapcsolatos tech. 
nológiákba fektetik. 

A framinghami piackutató cégtől 
származik az az adat is, amely sze. 


rint az ázsíni és a csendes-óceáni 
térség (Japánt leszámítva) 34 mij. 
lió intemethasználóval számolhat a 
2002. év végén. Összehasontításul; 
1997-ben. valamivel több, mint § 
millió, 1998 végén pedig közel 11.7 
millió onlinefelhasználót. tartottak 
nyilván az IDC-nél, 


Európai előny 


Miközben nemcsak a pici, hanem 
a vezetó ázsíni félvezetőgyűrtók is 
Jelentős forgalomcsökkenést regiszt. 
áltak 1998-ban, európai pályatár. 
sak növelni tudták eladásaikat A 
Garmer Croup divíziójuként műkö. 
dő DataOucst elkészítette az elmúlt 
Év félvezető-piaci tízes toplistáját, 
amelyen megtalálhutó a német Sic. 
mens AG, a holland Philips Elec. 
tronics NV, továbbá a francia ST 
Microelectronics NV. A ranglistán 
szereplő tíz cég közül hétnek sike. 
rült növelnie európai eladásait — Ál. 
ítja a Datagucst. 

Amint az. a mellékelt táblázatból 
ís kitűnik, az Intel megőrizte abszo- 
lút első helyét, s bár csak 4.3 száza- 
lékkal nővelte bevételeit, még mii 
dig 23 milliárd dollárhoz közeli for- 
zálommal számolhat. 

Üdítő DRAM-piaci kivételnek te- 
kinthető a Siemens, amely tavaly 
több mint 12 százalékkal növelte 
tékcsítését ezen a rendkívül nehéz 
Piaci területen. Arra nem terjedt ki 
a Dataguest felmérése, hogy meg- 
vizsgálja: konkrétan milyen okokkal 
magyarázható kontinensünk eme elő- 
nye. Az alapvető ok természetesen 
nyilvánvaló: Európában nincs ázsiai 
válság. (Most tekintsünk el az Euró- 
Pa közepébe is belemaró oroszor- 
szági gazdasági válságtól.) 

Világpiaci vizsgálódásunkat a nye. 
reségesség témakörével indítottuk. 
Végezetül hadd álljon itt egy ízig- 
vérig amerikai szemléletű vélemény 
a profitabilításról. Hermann Símon, 
a. Massachusetts állambeli. Simon. 
Kucher 4 Partners vezérigazgatója 
a megfelelő ár kialakításában látja a 
nyereség zálogát. Simon szérínt ha- 
lálm van ítélve az az informatikai 
vállalkozás — működjék bármely IT- 
szegmensben —, amelyik nem érték 
alapon strukturált árpolitikával, ha- 
nem egyenáras megoldással dolgozik. 

Símonnal ért egyet a elevelandi 
McKinsey €£ Co. igazgatója, Mi 
chaci Marn is: 

A legparányibb árváltoztatásnak 
ís óriási jelentősége lehet, mivel szá 
mottevően lendíthet a nyereségen, 


Zímányi Katalin 


A hét kérdése a CW-SZT Online-ban: 


Vojon milyen mértékben tehető felelőssé az informatikai 
rendszer azért, hogy az M3-as autópálya csak jelentős 
késéssel — és szolgáltatási hiányosságokkal — válhatott 
fizetővé? Várjuk észrevételeiket! 


apjainkban az információszer- 

zés előtt technológiai szem- 

Pontból nincsenek  kapacítás- 
korlátok: jó néhány most is működő 
keresőmotor gigabáji méretű adat- 
bázisokat fürkész végig a másod- 
perc tört része alatt. De ha a keresés 
minőségi szempontjait nézzük, már 
korántsem állunk ilyen jól. Sermmi- 
féle biztosíték sincs arra nézve, 
hogy az, ami végül is a végeredmé- 
nyek közé kerül, választ ad-e arra, 
ami mintt belefogtunk a keresésbe. 
Amint arról korábbi cíkkünkben is 
szó esett, a jelenlegi keresőalgorit- 
musok alacsony hatékonysága két 
fő okkal magyarázható: egyrészt a 
keresésnek többféle formátumot ket] 
ismernie, és emiatt könnyen elvét- 
heti a nyilvánvalóan a témához tar: 
töző dokumentumokat is, másrészt 
a mai eljárások nem tudják a kérés 
relevanciájának megfelelően . sor. 
rendbe állítani a találatokat, 

Mostani cikkünkben nemigen fog- 
Jalkozunk a nagy hibaarány okaival, 
ínkább a jelenleg ismert keresési 
elveket vesszük sorra. Előbb átte. 
kintjük a mostani navigációs stra- 
tégiákat, majd ismertetünk egy ha- 
tékonyságnövelő technikát. Keretes 
írásunkban a reprezentációs techni- 
kákról is beszélünk. 


Webnavigáció 


Dokumentumkeresésre az az egyik 
módszer, hogy egy úgynevezett ro- 
botot (másnéven csavargót, kukacot 
vagy pókot) eresztünk a webre, s az 
a felhasználói utasítások .kézhez- 
vétele" után azonnal végigjárja a 


W-motorok 


gy felhasználó — egy robot" mód. 
szer mára a webrnéretek növekedé- 
se miatt gyakorlatilag megvalósítha. 
tatlanná vált 

Sokkal kézenfekvőbb keresési na- 
vigációs eljáráshoz jutunk, ha ugyan- 
ezekkel a robotokkal szabályos ídő- 
közönként végígjáratjuk a hálót, s 
ezzel előre szerkesztett és folyama- 
tosan frissített, indexelt állományok. 
hoz jutunk. Az indexelt állományok 
dokumentumok helyett csak hivat. 
kazásokat, más néven mutatókat 
tartalmaznak, kereséskor tehát elég 
csupán az indexállományt ..végig- 
zongorázni. 

Átfogó indexállományok generá 
lásához viszont rendszerezett adatva- 
dászat szükséges. A web szerkezete 
€gy irányított gráfhoz hasonlít, ilyen. 
formán alkalmas gráfalgoritmusak 
segítségével a web meglehetősen jó 
hatásfokkal bejárható. 

Mivel a web összetevői az ügy 
fél-kiszolgáló . paradigma . útmuta. 
tásai szerint kommunikálnak egy 
mással, ezért a robot bárhonnan, 
egyetlen kiszolgálóról elindulva ís 
végigjárhatja az egész világhálót 
Napjainkban három . adatszerzési 
módszer ismeretes; 

6 A robot először egyetlen URL-t 
kap. azt indexeli, majd — egyre szű- 
külő, témaspecifikus módon vagy ál- 
talánosabb információszerzési stra- 
tégiával — végigmegy az ahboz kap- 
Ccsolódó URL-eken. 

9 A robot egy összetett — a webhe- 
lyek népszerűsége által meghatáro- 
zott — URL-csoporttal kezd, és vé. 
gigfejti az ahhoz a csoporthoz kap- 
csolódó URL-eket. 


webet, majd egy sorba rendezett 
eredménylistával tér vissza, Ez az 


Artogikal modell a dokumentumokat a ka- 
tesőkílejezések elemeibez rendelt logikai 
Változók halmazával ábrázolja. A logikai 
változó ígar értéket vesz fel, ha a kere. 

"dokumentumban. 


9 A robot (vagy róbotok) területi 
Vagy más ismérvek alapján kijelölt 


Információ-vissza 


. dokumentum n dimenziós vektör- 


minden dok, 
Visszacsató- ) ral írható le. A vektor első komponense az 


webrészeket járnak) végig: ez a 
módszer a legelterjedtebb, 


Weboldalak indexelése 


A webes keresés hatékonyságának 
növelésében leginkább a releváns 
ismeret megszerzése okoz bonyo- 
dalmat. A webes keresés probléma- 
köre eltér az adatbázis-kezelésben 
szokásostól, mert az adatbázisok te. 
rületén használható kifejezések pon. 
tosan leírhatók megfelelő szerkeze 
tekkel, az interneten azonban — az 
adatok sokrétűsége és rendezetlen- 
sége mian — nagyon nehéz egysé. 
ges. ugyanakkor hatékony lekénde. 
ző módszert alkalmazna. 

Megjegyzendő, hogy piacra került 
már olyan adatbázis-kezelő, amely 
integráltan kezeli a hang, video és 
szöveg tartalmú  formátamokzat — 
egyelőre csak az adatbázison belűl 
További kérdés azonban. hogy az 
datházis-technológiák mikorra lesz- 
nek működőképesek olyan heterogén 
környezetben is, múnt az intemet. 

A weben indexeléssel reprezentál, 
hatók a dokumentumok: az indexe. 
léssel ugyanis a különféle anyagok 
mutatóthoz leíró állományokat u csz- 
tolharunk, s azokban már lehetnek 
strukturált adatszerkezetek. 

Kétfajta kifejezés szerint indexel, 
betjűk a dokumentumokat: az egyik 
kézenfekvő módszer az objektív ler 
minusok. más néven tárgyszávak 


kifejezések alkalmazása Ez utób- 
biak a dokumentum tartalmát hiva- 
tortak leírni, és egyelőre nincs álta- 
lánosan elfogadott módszer ezeknek 
a lazán értelmezett változóknak az 
egységes kezelésére. Webes indexe- 


tortérben, és így tovább. A felhasználó 
keresőkíejezése ugyanígy vektottére ké- 
te 


pezhetó 

A kérés és a dokumentumok váiktorá- 
nak skalárszorzata fejezi hi azt, hogy vata- 
"mely kérdéses dokumertum mekkora hé- 
"nyadban felett meg a lekérdezésnek [ez 
az arány az RSV- a Retteval Status 
Value). Ha az RSV közel van az 1-hez, 


a teret kifeszítő merőlegésék 
másra. De ha ezt írjuk elő, akkor az Ösz- 


használata. a másik a tartalom alapú / 


Előző Hálózat rovatunkban (Számítástechnika, 1998. évi 51. szám, 29. oldal) bemutattunk két újítási kísérletet a 
weben való információszerzés hatékonyabbá tételére: elsőként egy több keresőmotort párhuzamosan foglalkoztató 
7 és ezzel egy időben tartalomelemzést is végző — keresőmotort ismertettünk, másodikként pedig a webhelyeket 
,dívatosságuk" szerint indexelő keresőtechnikát vettünk górcső alá. Az alábbiakban áttekintjük a napjainkban al- 
kalmazott navigációs stratégiákat, majd egy visszacsatoláson alapuló iteratív megközelítést ismertetünk. 


léskor általában s nem objektív. tar. 
talomföggő változó clemekzr jut a 4 
) súly, abban vaszost nincs semiműféle 
megegyezés, hogy megyik kereső. 
meno miképpen használsa úket Ke 
Teséskor példánl alkalmazhatók. ia 
egyszerű logikai m 
1 ás vagy esedeg 


A hatékonyság fejlesztése 
Aki már tussznált 


sákat, az rudja, ha 
tékony ki 


nem a tarizlom különféle n 
tése, hanem 2 piatformi 


volt. A HTML 


vezésű címke: e: 
hozója indexeket fi 


folytatódik maj 
re több szabványosított 


( találjuk. a kérésünknek 
megfelelő dökumentumokz: 


keresési modellek 


nyaitis számításba veszik, sét Hő paramé. 


szárítják ki. (A rel és nonrel rövidítés 
2 angol relevant, azaz megielalő szóból 
ered - A Szerk Az első változó mutatja 


erzrgazzírirámérzátlvrű 
motorok lesztulésére. gé 
9es alkalmazás helyett 


tak már fejlesztések ebben az irány. 
ban (lásd említett tavalyi cikkünk. 
Kercsőkiszolgáló-kercsés ajcímű ré. 
szében), ugyanakkor az újabb ődetek 
egyelőre még csak papíron vagy tar 
bocstóriumokban vannak meg. A t0- 
vábbfejlődés mindenképpen az in. 
tellígens, rövid és jól rangsorolt Tis- 
tákkal szolgáló keresést eljárások 
felé halad. Most ilyen eljárásra ho. 
zunk példát: a visszacsatoláson ala. 
puló technika elveit mutatjuk be, 


Visszacsatolás 


Az. adati 
kal öss 
pontatlan és iteratív jellegű. A fel. 
használó begépel egy keresőkifeje 
ést. majd — már ha az első találati 
halmazt megfelelőnek találja 


kezelő technológiák. 


itva a webes keresés / 


] dosítja Ez a keresési eljárás vissza. 
csatolásként értelmezhető, sót pro- 
aktívan is használható. A visszacsa- 
tolást úgy értelmezzük, hogy a fel- 
használó fontosságuk szerint értéke- 
i a találatokat. Ha a visszacsatolás 
kétszintű, akkor a felhasználó any: 
nyit tehet, hogy megmondja: a ka 
port anyagok közül melyik fontos 

] neki; ha a visszacsatolás többszintű, 
akkor súlyokat rendelhet a doku: 

( menrumokhoz vagy a keresőkifeje. 
zéshez. A megjelölt dokumentumok 
tarvalma a következő összehasonlító 

) ucrácsóban fontosabb szerepet kap- 

] na a rangsorban a hozzá hasonló 

tulajdonságokkal rendelkező doku 

mentumok előbbre kerülnének. A 

továbbiakban csak kétszintű vissza 

csatolásról és a vektorteres, más né 

ven algebrai modellről lesz szó (a 


HALOZAT 


vektorteres megoldás a fenti ábrán 
látható). 

A visszacsatolás azon a feltevé- 
sen alapszik, hogy a keresőkifejezés 
és a dokumentumok megfelelő vek. 


torai hasonlóak. A visszacsatolás 
alapjában véve két módon történhet; 
a keresőkifejezés vagy a dokumen- 
tum leképezésének módosításával, 
A keresőkifejezésnek a módosítása 


[DOCAUTHOR 


es már több mini. tíz 


zajárulnartunk 


A SÜN VEZET... 


működik 


Mina Hákkinen 1998-as 


mely a bonutcától kez 


seg a 


agat munkáját 


együtt 


egyéni, 


ád6en 


A McLAREN NYER. 


nincs hatással a többi felhasználóra, 
a dokumentum reprezentációjának 
megváltoztatása viszont mindenkire 
hat. Ahhoz, hogy a visszacsatolási 
technika működjék, a dokumentum, 
leképczésnek sokkal gazdagabbnak 
és árfogóbbnak kell. lennie, mint 
amilyennel a most használatos inde- 
xelési tochnikák szolgálnak; e tekin. 
tetben például nemcsak a cím és a 
kivonat, hanem az egész dokumen. 
tum indexelése is hasznon lehet. 
6 A kercsőkifejezés vektarokra való 
leképezése kétféleképpen módosi 
ható. Az elsó módszer szerint a kez- 
deti keresőkifejezések súlyaihoz hoz- 
záadjuk a pozitív. visszácsatoláso- 
kat. Az újraformázott kifejezéssel 
újabb dokumentumok kerülhetnek a 
találati halmazba, a kevésbé fonto. 
sak pedig kiesnek. Az iteratív folya 
mat addíg tart, ameddig a felhasználó 
elégedett nem lesz az eredménnyel. 
A második módszer: a keresőki- 
fejezések kibővítése újabbakkal, Az 
új kifejezések a pozitív. visszacsa: 
tolás révén előállt, finomított találati 
halmazból kerülnek ki, Hogy me 
lyek azok a kifejezések, amelyek a 
bővítésbe kerülhetnek, annak eldön. 
tésére rengeteg elvet említ a szak; 
irodalom: használhatók erre a célra 
gyakorisági, zajszint- , állag- és egyéb 
mutatók. Kísérleti eredmények sze- 
rint azonban 20 iteráció előtt nem 
látható érdemleges eredmény, 
9.A dokumentum  leképczésének 
módosítása. Ebben a megközelítés- 
ben a dokumenturnhoz tartozó meg- 
felelő vektorokat módosítják úgy, 
hogy a , szimpatikus" dokumentu- 
mok wektorai közelebb essenek a 
keresőkifejezéshez, a tévedésből" 
a találatok közé került dokumentu- 
mok vektorai meg távolabb. Ez a 
módszer jobb eredményekhez vezet, 
mivel azonban szubjektívebb, köny- 
nyebben instabillá válhat; ügyelni 
kell tehát arra, hogy az egyedi do- 
kumentumok vektorainak elmozdu- 
lása kicsi legyen. 


Őt perc nem is nagy idő 


Általánosságban elmondható, hogy 
a legtőbb ma használatos kereső- 
motor gyorskercső opciói a logikai 
modellt alkalmazzák, holott arról 
reméljük — látható, hogy nem a leg; 
célravezetőbb módszer. Ezt történeti 
okokkal magyaráztuk, nevezetesen 
azzal, hogy a keresők elterjedésekor 
a feldolgozás sebességére és nugy 
adatbázisok léttehozására tették a 
súlyt. A fejlesztések napjainkban in- 
dultak meg abban az irányban, hogy 
2 keresők releváns dokumentumokat 
gyűjtsenek mindenféle szűretlen in- 
formáció helyett. Ez azonban egye. 
lőre több akadályba ütközik: először 
ús nincs még olyan technika, amely: 
lyel kezelni lehetne egy ekkora 
adathalmazt. 

Másodszor: a mostani keresési 
módszeretnk strukturált vagy leg; 
alábbis homogén adatbázísokon csi. 
szolódtak ki. Az előző és a mosta 
nú írásunkban olyan elgondolásokat 
igyekeztünk. bernutatni, amelyek a 
probléma kettás jellegét ragadják 
meg, és valamiféle válasszal ís szol: 
gálnak. Elképzetbető, hogy a fej 
lesztésekben megszülető új, ponto- 
sabb megoldások csökkentik majd a 
válaszadási sebességet, másfelól a 
jóvoltukból kevesebben tépik majd 
a hajukat és/vagy a szakállukat a 
megjelenő találati halmazok láttán, 


Összeállította: 
Kelemen Zoltán 


len. A kisköréskédelmi cég azután 
változtatta meg álláspontját, hogy egy 
falkórt szakórtó úrra a következtetésre 
Jutott a tanácsadó cég minden kötélé- 
zettségének élegét tött, noha a dér 
tumváltást közeíni nem tudó korosko: 
lmi rendszert holyozett üzembe. A 
458 boltot űzémeltétő J. Bakor 1989- 
ben bízta meg az Andérsén Consultn- 


az új rendszomok már meg kellett vol- 
"ma felelnió a 2000. év követelményei 
nek. Azonban a mostani szakártól 
válamény után felülvizsgálták állás. 


ket, a Year 2000 intormaton Ferret 
eszközt és az ügyféloldali Check 2000 
szoltven, utóbbi a Greenwich Mean 
Time fejlesztése. A két szoftverrel a 


Noveli illetékesei szerint a két eszköz 
nem alkalmas a teljés rendszer ellen- 


-csolódó hardverekre. A Véar 2000 In- 
formation Ferret a PUBLIC, SYS, SYS- 
TEM és ETC könyvtárak információi 


HEHE 
inti ! 
HA 

sit 


Hi 
i 


És mi lesz a PC-kkel? 


A kétezredik évvel kapcsolatban rengeteg cikk született már. Ezek számtalanszor ! 
elismételgetik, mekkora veszélynek vagyunk kitéve, és hogy a cégek, vállalatok, " 
egyéb intézmények mégis mennyire keveset tesznek azért, hogy különösebb 
nélkül ússzuk meg a dátumváltást. Némely szakértő szerint azonban nem az 

teli és háttérirodai rendszerek vannak kítéve a legnagyobb veszélynek. Senki sem 
tudja, hogy lesz-e például áram, nem fogják-e a bankkártyarendszerek véletlensze- / 
rűen újraosztani a pénzvagyont, nem állnak-e majd le a régi, de ma még működő 

gyártórendszerek. És éppígy állunk a régebbi PC-kkel és operációs rendszerekkel. j 
Rengeteg kisebb vállalat és magánzó ma is 486-osokon vagy régebbi masinákon jj 
könyvel, tervez, vagy valamilyen más eszközt működtet, és azokról senki sem állít- / 
hatja biztosan, hogy jól fognak működni a 2000. évben, illetve utána is. Mostani írá- 


bszerá, 
ügyv ) 


sunkkal főleg a nem professzionális PC-használóknak igyekszünk segíteni. 


ostanára már mindenki hal. 
Torta a dígítális apokalipszis. 
ról szóló jövendőléseket. A 
repül eket kezelő nagygépek- 
től a helyi melléküzemágban hasz- 
nált proccsszorig számítógépek mil. 
liói lesznek képtelenek az átállásra. 
Senki sem tudja pontosan, hogy mi 
fog történni. ha majd az óramutató 
odábbmozdul a tizenkettesről, de 
ma legkevesebb 600 milliárd, leg 
több 4600 milliárd dollárra becsülik 
az ebből adódó majdani vesztesé- 
eket. Ha a kedves olvasó netán azt 
gondolja, hogy legalább az otthoni 
kis számítógépe körül minden rend- 
ben lesz, akkor nagyot téved. A leg- 
több személyi számítógép éppúgy 
szenved valamilyen, a 2000. évvel 
kapcsolatos fogyatékosságban, mint 
bármelyik nagygépes rendszer. A 
léma, mondhatni, köztudomá- 
Sú: a kezdetek kezdetén —és valami- 
vel később is — a nagyon drága és 
szűkös memória kímélésére a dátum 
Év részét két számjegyűre tervezték, 
és eza hagyomány valahogy később 
ís fennmaradt, nemcsak a handver- 
gyártók fejében, hanem a programo- 
zőkéban is. 
A PC-használók szemszögéből ez 
a probléma lehet végzetes, de meg- 
maradhat a bosszantó, de elvisel- 
hető" szinten is. Csak néhány na- 
gyon egyszerű példát említünk: 
9 Pityi Palkó 2000. januárjában tud- 
ni akarja frissen vásárolt, 30 éves 
lejáratú kötvényének járadékait. Be- 
ún táblázatkezelőjébe a 1/15/30 dá- 
tumot, s azt a program 1930. január 
15-ként értelmezi. 
9 Bekapcsoláskor a PC helytelen 
dátumot ad meg, Elektronikus pos- 
tánk ezért rossz dátumbélyegzővel 
indul útnak, és vagy már menet köz- 
ben eltűnik valahol a balfenéken, 
vagy a fogadó levelező programja 
fogja réginek tekinteni, és nem je- 
lenti a beérkezését 
6 Az állományrendszerrel ís elő- 
fordulhatnak furcsaságok. Ha valaki 
dátum szerint csoportosítja, sőt fris- 
síti a cégdokumentumokat (és miért 
ne tenné), akkor nyomát vesztheti a 
legfrissebb munkáinak. 
6 Kedvenc könyvelőprogramunk el- 
keveri az adóhatáridőket, vagy rop- 


Még ha kiküszöböltűnk ás a PC-n 
minden, a 2000. évvel kapcsolatos 
hibát (hiszen nem lehetetlen, csak 
csetenként költséges), akkor is szá- 
molnunk kell a más. külső állomá; 


(a PC valós idejű órája és a BIOS). 
kereskedelmi  szoftverekre. (operá- 
Siós rendszerek és vásárolható al- 
kalmazások, mint amilyen például 
az Excelk megrendelésre írt alkaj- 
mazásokra; valamint az adatcserére. 


Hardver 


Talán nem egészen nyilvánvaló, 


hogy a PC-knek is van a dátumvál- / 


tászal kapcsolatos hibájuk. A 2000. 
esztendővel kapcsolatos nehézsége- 


ket megoldó brit Greenwich Mean / 


Time nevű cég szerint a PC BIOS 
rendszerek 93 százaléka 1996 előt 
készült, ezért nem lesznek képesek 
helyesen dátumot váltani 2000-ben. 
E cég szennt a számítógépeknek 
csupán 11 százaléka készült 1997. 
ben. A magyarországi állapotokról 
nincs ilyen adatunk, de még akkor 


is azt kell mondanunk, hogy a ma- 
gyar géppark jóval elavaltabb, mint 
a nyugati, ha kételkednék az imén- 
tí. adatok hitelességében. A PC- 
használóknak érdemes tehár bizo- 
nyos próbáknak alávetni a számító- 
gépüket: cz nem különösebben ne- 
héz feladat, s a legtöbb esetben nem 
kíván nagyobb áldozatokat. 

A PCA alaplapján elemes valós 
ídejű óra (angolul: real time clock, 
RTC) működik: ez adja meg a dátu- 
mot is. Az RTC azonban csak évet 
És évtizedet használ: az év első két 


kapcsoláskor a BIOS az RTC-től 
kapja az időt és a keltezés utolsó kér 
számjegyét. az év első két számje- 
gyét pedig az évszáradbájtból olvas- 
sa ki. A BIOS az így összeállt dátu- 
mot adja át az operációs rendszer. 
nek. s az, ha kell, továbbítja a rajta 
futó alkalmazásoknak. 
Csakhogy az RTC nem frissíti az 
évszázadbájtot, 1999. december 31- 


zadbájtot, a korábbiak nem azok 
az előző nagy dátumváltás évszámát 
továbbítják az operációs rendszer. 
nek, azaz 1900-at. s azt az operácsós 
renászer (legalábbis a DOS, a Win. 
dows 3.x és a Win95) 1980-ná zda 
kítja. Elméletileg a Windows 98 és / 
az NT 4.0 már felismeri ezt a hibát. 
És a 19.et 20-szá alakítja Mindezt 
tudván meggyőződhetünk róla, hogy 
a számítógépünkben működő BIOS / 
jól kezeli-e a dátumváltás évszámát, 
Vagy sem. De van más módszer ix a 
logtóbb gyártó weblapjáról - a gyár- / 
tási számot megadva — szirén meg 
tudhatjuk, hogy vajon lesz-e 2000. 
ben baj a PC-akkel. Használbatunk 
kompatibulitásvizsgáló. szoftvereket 
is. Szakértők szerint a Tantra Soft- 
"arc által gyártott ClockText (ez le. 
tőlthező a hzp Vu filewozld com ( 
magazine címról) a legegyszerűbb 


És a leghatékonyabb eszköz a tesz. 
telésre 
Ha az derülne ki. hogy gépünk 
nem állta a próbát, akkot kézi erő- 
vel: új dátum megadásával könnyen 
megjavíthatjuk. A régebbi gépek 
azonban újraindításukkot visszatér 
hetnek a korábbi dátumhoz: teszte- 
lők szerint az 1996 elői készült tí 
Pusok többsége visszaállítja a ré- 
gebbi rendszerdátumot Ha a BIOS [ 
felülírható, akkor frissítsúk a gyár 
tótól letölthető újabb verzióval, ha 
nem, ákkor ki kell cserélni a BIOS. 
tapkát vagy a teljes alaplapot — bár 
sokszor kifizetődőbb új PC-t venni. 
Léteznek más megoldások ís, jól- 
léhet némelyiket csak különleges 
csetekben érdemes alkalmazni Tár- 
rezidens programokkal csak akkor 
célszerű (és még akkor sem bizton; 
kísérletezni. ha sok gépet kell 
rállítani, és a BIOS-ok egyenkénti 


Kelemen Zoltán 


tűk. holott az 
öldások túl 


Szottverek 


A handverhihák rendszerint közp 
nyen megoldhatóá, a szot 

Például a Microsoft Offve-szal. a 
Corel WardPerfeci Suite. 
Lotus SmartSuíte-tei — kapcsolatos 
gondok azonban jobban 
tik a felhasználókat. A PC-khez 
sonlóan, minél idősebb a sz 
annál kevésbé valószínű. b 
állná a dátumváltást. M 
nos rengeteg ilyen könyvelő. 
am fut, többnyire kis cégeknél. 


cserélni. Más probléma a s 
betüli adatkezelés: az. 
milyen adatbeviteh form 
náltunk, még új szoftves 
( okozhat 

Természetesen sok fú 
ciós rendszertől, Ha még 16 bíta 
Operációs rendszeren vagy Windows 
3.x-en dolgozunk, akkor nagyjából 
vége ís a dalnak: a legtöbb gyánó 
16 bites környezetre nem is adott ki 
javítóalkalmazásokat. yenkor tehár 
frissíteni kell az operációs rend; 
Windows 95-öt és 98-at has 
( számára nem lesz tíl veszéi 


ís bajt 


az operi 


Wir95-nck van egy figyelem 
tó fogyatékossága: a jó 

Manager (alias Intéző) mem tudja 
tökéletesen kiír az 1999, devem 
ber31. utáni dátumokat. Ennek a ki 
bának a kiküszöbölésére keressék 


fel a Attpiíisagyyort.márroszáft 
! sapparrdosnirnts címet 
Fordulóév 


! Jó néhány elhanyagolható. kisebb 
! híbát leszámítva az irodai alkalmi 
zások legírissebb változatai legna 
igyobbrészz állják majd a dárumvál 
tást. Az igazi kérdés tehát az 
a felhasználók mennyire következe 
tesek az évszámok beírásakor. Ha 
a ráblázatkozelőkbe, adatbázisokba 
És könyvelőprogramokba négyjegyű 
évszámokat írunk, akkor általában 
nem tesz okunk az aggodalomra 
Különben összes állományunkat vé. 
Figbogarászhatjuk. Ehhez pedig nem 
árt tudni, hogy a programok nagy 
része mutomatikusan kezeli a 2000. 
Év próblémáját, és megpróbálja ki. 
találni", hogy a bevitt kétjegyű év 
szám melyik évszázadhoz tartozik 
Ha kétjegyű dáramot írunk például 
az Excel 97-be. akkor az tnagától 
eldönti, mit tegyen elé: 19-et vagy 
20-at Az Excel ítt azt feltételezi. 
2.00 és 29 között számok már 


utáni évek, a 30 és 99 közöt: 


k pe huszadik századi Windowson belül az első teendő 
onatkoznak. A k hogy át kell állítani az operáció: 
közötti. visszad ás szer alapértelmezés szerinti 
ben a 30, a n formátumát. E jj 
odai alkal 4. bákat. Az átál 
k ik. dátun yek. Ez persze 
f M. 


Egyedi fejlesztésű 
1 szoftverek 


MEGHÍVÓ 


Felfedtök az "0"-akták titkat! 


Jöjjön el, utazzon velünk a titkok nyomába! 


1999. joncár 26-án 14-OSé-kor, 

ahol olyan meglepetések varják az internet plattorm ug 
tethnológagával kapcsolatban, amelyekre nem ss szamit 
Bemutatonkon igyekszünk Ont megtsmertetni az OrodeS 
legújabb, legerdekesebb tulajdomsogarral Modjo lesz ta 

tékozódni oz új szerver oldok Java Virtual Mochine, az 
Intermédia, az Internet File System es döntestomogató 
rendszerek szamaro bevezetett ujdonsogok. mint a leg 

újabb tedhnologiak lehetősegerről Igyekszünk azonban 
9 hagyományos tulajdonsagok 

szerűbb elemekről ís beszomolni 


Az utazáshoz szükséges okmányok besze: 
jük jelezze részvételi szándékát 1999. jon. 22-ig a 
"wa orodle hu/ogievent webhelyen vagy telefonon (50- 
pó Viktóriánál a 224-1700 telefon 

Lá 


Ne mulosszo el, feltéttenől számítunk megjelenesére! 


ORACI 


veszélyeztethetik az üzletmenetet, [ állunk. Ha a forráskód megvan, ak- ) nuk, akkor a program a fordulóé 

Ha például a számvitelt modul rosz- ) kor még megbízhatunk valaki mást. ! alupján évszázadot fog hozzájuk ren. 

ul kezel egy 1/15400-ra keltezett ! hogy nézzen bele a kódba, s ha kell, / delni — de vajon melyiket? 

számlát, vagy 99 éves kintlevőség: ) változtasson rajta. Egyébként pedig [A kezdeti probléma tehát megint 
li, akkor abból súlyos ne- ki kell cserélnünk az alkulmazást. ik előkerül. A megoldás: a vínui 
adódhatnak. Még kelle ellenőrzéshez hasonlóan ellenőrizni 


m tudunk kap kell az összes hozzánk érkező állc 


Adatcsere 


solatba lépni m írójával, é mányt valamely, erre alkalmus szott 
a forráskód. sincs a birtokunkban. ! Új programot ztünk be, adat- ( verrel (például a Check 2000 PC 
Mir lehet ilyenkor tem állományainkban kicseréltük a dá- ( Deluxc-szal), Ha üztetfeleink, egyét 
Először s fel kell mérni. hány ! tumformátumot, s a BIOS-t ís felül. ! ismeróseink és közöttünk állandó a; 
gyedi alkalmazást fultatunk uk. Tévedünk, ha azt hisszük, hogy ! adatforgalom, akkor érdemes közö. 
neket, azut. kell keresni a / már készen vagyunk, és nyugodtan ) stratégiát kidolgozni, gállapod 
gyártót vagy meg ) hátmadólhetűnk. A dolog, sajnos, nem) ni u dátumkezelés szabályaiban, 
kell tudni től am he A helyi hálózat ís becsaphat ben. 


nünket. A Windows NT például a 


tve utána sz kiszolgáló RTC-jétól (a valós idejű 
A választ persze kell kész eg őz rától) szerzi be a dátuminformáció: 
pénznek venni. H: dő é S kal De — amint azt korábban meg 
gia. akk fe jegyeztűk — a legtöbb RTC dátum. 


Fe 


épen ti új váltással kapcsolatos nehézségekk 
8 k piteni a k: küzd — a rendszengyártók a felülír 
ket. A tesztelőnek ható BIOS-ra bízzák a következete 


dátumkezelést. Az NT kiderít és ki. 
ja hibát. például minden 
20 alatti két számjegyű dátumot az 
ezredfordulónál későbbre 


más hibák csetleg visszaállíthatják a 


rendszerdátumot a Microsoft kezdő. 

állítani egy b almás f dátumára, azaz 1980-ra. 

dulóévet, és c És ha a kiszolgáló szerint 1980-at 
Miűködnek-e a lekérdezések és a írunk, akkor annyit írunk a LAN 
emulák a 2000 maguk; minden gépe szerint is. Sőt egy meg. 


odort kiszolgáló eltérítheti a 
entési rutinokat, átírhatja a 
ezőket, becsaphatja a nap. 
éb programokat. 

Idás? Cseréljük 
le a megfelelő hardverelemet vagy a 
iszolgálót, Ha ez valamiért 
akkor is használjunk va 


A kívülről érkező 


teljes 


okozhatnak  kellemetlens. 


ket. A tábiáz. ővel importált ) lamilyen szoftvert vagy a már emlí 
adatokban például lehetnek két szám- ) tett hardverkártyát. 
ű dárumformárumok . § ha van- Kelemen Zoltán 


PowerEdge" 
2300 server 


- 2.3 Passíve Backplane 


" 64 MB DIMM RAM (max, 1 GB) 


: Adaptet Dual Chonnel, 7890 LVD és 
7880 Ultra/Wide. SCSI vezérlő 


: 4 GB LVD SCSI HDD HotSwap 
max 6 9 GB vogy 4 x 18 GB) 


" 32. SCSI CD.ROM drive 

" Intel" Pro 10/100 Mbps PCI TX 
: HP Openmew Network Node Manogor 
- Windows NT, NetWare kompatíbilis 

. Opció: PCI RAID vezérlő 
"3 év helyszíni garancia 
" Y2000 megfelelőség 
Custer kompattbítis 


727 200 Ft 


E-mail di 


Industry Forumnak az Intelen kívül 


Mindent egy csapásra! 


La 


Évek óta készülnek már olyan faxkészülékek, amelyeknek kívülről ís ve- 
zérelhető a nyomtatóművük. Most azt vizsgáltuk, hogyan fest egy ilyen 
kombinált készülék a HP .hangszerelésében". 


bben a távmásolóban van egy 
lapbeolvasó, egy modem és egy 
nyomtató; égy kis vezérlőelekt 
ronika fogja őket egybe. Nem nagy 
Bondolat, de kétségtelenül hasznos 


HARDVER 


Ezért hu esetleg még internetelérés- [ 
re ís szükségünk van, akkor vehe. 
tünk egy modemet, Hasonló a gond 
a telefonnal, a faxkészülékek több. 
ségéhez van kagyló, erről ez lema 


pott. Szóval ez sem 
Í jött. össze. (Pedig a 
Microsoft Öutlook az 
általa taccsra vágott 


Eudora programom teljes cím. 
elképzelés, hogy a nyomtató egyben ( radr, A LaserJet 3100-as kétirányú ) jegyzékét ár tudta venni; he 
egy számítógép végkészüléke is le- ) párhuzamos kapun keresztül csatla- ) szólva. azt, amit az Öutloak 


hessen. Esetleg nudjon dokument. 
mokat íx beolvasni, sőt a számító 


kozik számítógépükhöz. A csatla, 


! Eudorával ret, fennköltebtben mi 
kozó nem a megszokott 36 pólusú ) 


tációnak hívják.) 


gy. am 


tagja méga OGllya Hitachi, az NEGJ a ! gépen előállított anyagokat kinyom- ) Centronics szabványú csatlakozó, ! Ha nem megy a címjegyzékátv 

Siemens és a SUN, da Új tagok jelent! tatás nélkül faxolhassuk el vele. Az ) hanem a HP által már más nyomta: ) tel, akkor nézzük inkább a manuális be ? 

kezését ís várják. első időkben ezeket n gépezeteket ) tókban is előszeretettel használt 25 ) dolgokat. Ezen a területen mind k : 

A.következő generációs BK szabvány ) egy drága külön egységen át lehetett ! pólusú C csatlakozó, pompásan megy, mint á vill; g á kk 

Hiazkksát tozó ás ák ANIRÉR a számítógéphez illeszteni, és azok másol; ha közben nyomatok, akkor ) dás "? 
mpag és áz IBM hármasa, valamint. [ a cégek is felárat kértek ezért a azt várakoztatja egy kicsit, és a má ) Im k 

az Intel közölt folytátott tárgyalások — ! külön egységért, amelyek belcépi. Faxalás programból solás után jön a gépből a szán 

eddig eredménytelenek maradtak ál. ) tették azt magába a gépezetbe. Már ) A számítógépes faxoláshoz a Jet- ! gépről küldöm anyag I j 

Iitólag azért, med az intel nem akar. ( ra alábbhagyon ez u mohóság, és a ) Suite program ud segítséget; ez te- ) meg. hogy a papírok ki- és bemen k 

Jogdíjat fizetni azokért a lechoológiai . ! normál papíros gépeknek lassan az ( lepítés után jól befészkeli magát a ! te pontosan úgy so ah k eg 

újításokért, amelyeket a három gyánó  ! alapfelszerelésükhöz tartozik a szá- ) gépbe: kiszorította az általam eddig ! kellett Minden fent ú gy idegen k 

adott az Új architektúrához. Az NGIÓ. ! mítógépes kapcsolat. használt WinFax Prót is, Ugyanez a ! hátul van a 100 normál vastagságú v 

industry Forum kiadott közleménye a A HP is megalkotta a maga Jézér- ) program intézi a beolvasást, a be- ( lapot magába foglaló papír 


hármak egyikét sem említi az archi- 
tektúra kidolgozói között: ehelyett 
megállapítja, hogy az elv. szerint az 
alapspecífikációhoz adott hozzájárulá- 
sokat kölcsönösen jogdíj nélkül kelt a 
többiek rendelkezésére bocsátaniuk. 


Salát tervezésű, 64 bites RAID- 
vezértől mutatoti he az Adaptec. 


Az eszköz lehetővé teszi, hogy a szá) masina elfér egy 390384 millimé m ha 
mitógépgyártók kihasználják a 645.) teres területen 15, alig nagyobbon, Ha sor 
les PCI rendszerek teljes B/K sávszé- — / mint egy HP lézemyomtató. 4 

lességét. Az AAC-364-es vezérlő egy ul 

EGG MógÁYEKTZÉS IGA SUGOGARNÉ Pr - Munkára fel! készülékre. m 
tesszort, 64 bites belső adatutat és ik ár 

négy 64 bites Ultra? SCSI csatormát Próbálkozzunk először a faxolással, 7. 
tartalmaz: ezekkel összesen 60 me- — / Papírlapunkat betesszük a megfele. tán ik 


revlemezt tud kiszolgálni, egyenként 


nyomtatós LaserJet 3100-asát. A Jé. 
zernyomtató viszonylag sokba ke 
rül, ezért itt még gazdaságosabb, ha 
csak egyszer kell megvenni. A lap- 
beolvasók ára jócskán esett, csak- 
hogy azok meg leginkább asztali ki 
vitelűek, s ilyen kivitelben nagyon 
sok helyet foglalnak el egy iroda 
használható tárolófelületéből. Ez a 


16 fogadórésbe, és mihel; 


állításokat és a nyomtatásvezérlést 
Ha a faxmasina nincs csatlakoztatva 
a számítógéphez — mert az cddig 
megszokott nyomtatánkat szeretnénk 


érkeznek a kinyomi 
oda el ís fér a száz 


gabb lapokkal dolgoz 


ik. akkor ez 
elől levő kis pócök átbillentése ut 


200 megabájímásodjercés folyama: faxszámot, azonnal kezdi a hívást és h " 
(os adatátvitoli sebességgel, Emelett.) az olvasást, így egyszerre: más gé s 
"az AAG-364 csökkenti a BiK látondiát . / pek általában csak a kapcsolat fel k 

és a gazdagép processzoránák leter  ) építése után teszik. A második lapot k 

heltségét Négy SCSI csatomájának (ha van) azonnal húzza az első után, ni 
köszönhetően a kiszolgált tárolókapa- . / meg se várja az előző leadását. A k 

ítás. ís. megnőtt a legújabb Utraz . / tervezőknek gondjuk volt arra, hogy be 

SCSI mereviemezek felhasználásával) a készülék az egyes perifériamodu. nt használni -, akkor a prog- ( kis iránytőré: aj M. 


egy vezérlő tőbb mint 1. terabájínyi 
háttórtárat tud kezelni. A termék már 
1999 januárjában elérhető az OEM. 
gyártók számára. Szakértők szerint 
lesz igény a nagy teljesítményű ve 


Tárlőkre a belső RAID-ek világpiaca majd nyomtatni akarunk, és mind- ! kolni kezden. Egyetlen programot A beolvasott lapok a m g 
200249 a duplájára nő. eközben faxot fogadunk. A gép a ! sem indított a File-kezelőn kívül; a ! be kerülhetnek: másolhatjuk ők c áli 
memóriában sorba rendezi a felada- ) JerSuite Uninstall indítási kísérleteit ( vaj faxolhatjuk hívószám b ar véle 
A neves kiszelottégyártók Majd ! tokat, s mihelyt felszabadul a nyom- ) ís visszautasította.) Ha papírt teszünk. ( billentyúzésévei: választhatunk kk — am 
felresszámpedrandi tató, egymás után jönnek ki belőle ! a beolvasó részbe, akkor azonnal ( gyorshívó vagy az előre eltárolt ez fela 
jötztstésat Ez áá Gál.) a papírok. A 317 oldalas magyar feljön egy képecske a képernyő kö- ) szám közül, vagy kijelőlhetjük s 
Tajtesztati Pottkam N KoGN Br! nyelvű gépkönyvben táblázat mu ( zepére, és vár, hogy eldöntsük; be- ) xolási csoportot. Több hív Mennyit ér ez meg 
Cesszárál. A Compag, a Osl, a HP) tatja, hogy mely funkciók használ- ( olvasunk, faxolunk vagy csak má- ) is beüthetünk eg rre; ekkor eg: nekünk? 
hatók egyszerre, illetve melyek üt. ( solunk. Ha határoztunk, és ennek ( egy hívószám megadása után nem 


Jokat csak a feltétlenül szükséges 
ideig foglalja le, így majdnem pár: 
huzamosan lehet számítógépről 
kézi üzemben 
használni. Elindítunk egy másolást. 


igy telefonvonalról 


köznek egymással, 

A nyomtatója szinte azonnal indul, 
És nagyon halkan jár. A beolvasó 
több kombikészülékben csuk a fax 
hoz igazítort felbontással (200 pont/ 
hüvelyk) olvas, sót nyomtatni ís ílyen 
felbontással nyomtat, ítt a beölva. 


hullanak az ölűi 


ram reklamálja a 3100-at. (A gépe 
zet végleges eltávolítása előtt sajnos 
nem töröltem le a JetSuíte-ot, így  hetb 
1-esem fájdalmában ( harmincat; ezek szintén 
teljesen magába roskadt, és sztráj. ki a gépezetből 


lapokat tartó eli 


árván maradi 
jönnek 


! megfelelően katrintgattunk, akkor si 


ker fogja koronázni munkánkat, és a 
gépezet is elkezd dolgozni. A keret 
) program sokrétű beállítást tesz lehe 
) tővé, állítgathatjuk az egyes eszkü- / 
zöket (nyomtató, fax). És 
megádhatjuk a környezetet (sa 


Ami tetszett: 


4 Kis alapterület ágény 
) 6 Csendes, gyors nyomtatás 
! 6 Párhuzamos munkavégzés 


ónak 300. pomthüvelyk az opúkai ) faxszám stb). A faxolást címjegy- ) " 4 Gyotstexois 
felbontása, és ezt a program 600 ) zék segíti (lásd az ábráf), de a prog- ) / föbb ieetoszám adható meg 
ponthüvelykesre javítja. A nyomta- ) ram halovány kísérletet se tett ed. jiszászzepassthezt 
16 felbontása szintén 600 ponuhú- ) digi címjegyzékem átvételére. Ami 
Velyk; ezt a számítógépről való ! kor kézzel próbálkoztam, akkor az ( 
nyomtatáskor ki. ís használhatjuk. ] egészen. intelligensnek tűnő, DBF ) / JAN He tetszett távanásolás 

Lehet kézzel ís faxolni — amint ) adatbázist konvertáló ablakában ki- ) Kicsiny alapterület 
azt az előbb bemutattuk —, de küld- / választhattam az egyes forrixmező- ) , 9 Nem magyat a menő szevant eszközhöz juunk vele 
betünk anyagokat számítógépről ís, ) ker és megadhattam a vélmezőket, ) " 9 Amdemnenéreőei a tényt, persze az ár s 1 
a 3100-as modemrészén át. Ennek a ! de uz eredmény nem volt kifogásta datmodamként 10000 forint, amire mé 
készüléknek sem érhetjük el közvet ) lan, az ékezetes karakterek hibádz- ,  9dfeletonkáttnem használható § 


Krizsán Gyórgy 


lenül a modomjét a számítógépről, ! tak, és némely faxszám is gellert ka- ! 


Hogyan bukkanhatunk új ügyfelekre meglepő helyeken? 
( Például az Internet segítségével!) 


vilván Ön is tudja, hogy az Interneten 
bemutathatja termékeit, 
s vásárlói érdeklődését 


ha honlapját kifejezetten eladásra 


Az IBM cégek ezreit segíti abban, hogy Internet 


s üzletté varázsolják, ahol az 


(e) 


e-busíness 


tanulmányokat 
! nyelven. Olv 


nyelvű tájékoztatónkat 


vagy hívja a 06 80 200 083-as zöld számot 


a wwwábrn.hu címen 


Nagy megoldások egy kís bolygónak 
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ve a BaánfrontOfioz-ban tárolt vásárói 
információ, valamint az AB rendelé- 


Néhány hete került a boltokba az 
amerikai űrkutatási hívatal, a NASA. ! 
(National Aeronautics and Space Ad- ] 
ministration) történetét feldolgozó ! 
CD-ROM magyar változata. AK 
me Az űrkututás története, de ter. ! 
mészetesen csák az amerikai űrku. 
tatásról szól. A szovjetek eredmé- ! 
nyeit persze — köztük a mi szerény 


részvételünket Farkas Bertalan ré 
vén — viszonylag sokat publikálták e / 
hazában a létező szocializmus évei / 
alatt, így a NASA-programok fol 
dolgozása némiképp hiánypótlónak 
számít 

A hivatalt, amelynek költségeit az 
amerikai adófizetők állják. 1958 ok: 
tóberében hozták létre, válaszul a 

Szputnyik-sokkra". Ugyánix az 
tény. hogy 1957-ben az első ember 
készítette  űreszközt — a Szput: 
nyik-1 műholdat — a szovjetek jut- 
tatták a világűrbe, sokkszerűen ha- 
tott az amerikai politikusokra és a 
közvéleményre egyaránt. Hítük sze 
rint a Szovjetunió tönkrement és le: 
gyengült a ÍL világháborúban. 

A. rikétatechnika fejlődésének 
] kezdete azonban ennél régebbre te- 
) hető. Az első használható rakétahaj. 
Í tóműveket a náci Németországban 
! fejlesztették ki, és építették be az 

Anglia ellen bevetett VI és V2 
) nesodafegyverekbe", A VI egy pi; 
lóta nélküli repülőgép volt, a mai 
robotrepülőgépek primitív őse. Ezt 
kis sebessége miatt könnyen le le- 
hetett lőni, rándásul fix indítópályá- 
ja volt, amelynek lebornbázásával a 
kész gépek hasznavehetetlenné vál; 
tak, A VI ezért nem jelentett ko. 
moly veszélyt Angliára, Nem Így a 
amely az első, mai értelemben 
vett rakéta volt. Szállítani lehetett, 
és nem kellett hozzá kiépített indí 

óállás, másfélkét órás felkészítés 
után bárhonnan ki fehetett lőni, Mis 
vel nagy magasságban haladt, a szó- 
vetséges vadászgépek tehetetlenek 
voltak ellene. A londoniak szeren- 
( cséjére. irányítás nélkül, a földön 
( beállított paraméterek szerint repült. 
de így is sok emberéletet követelt, ( 
A V2-ejlesztőcsoportot Wernher 
von Braun, a zseniális mérnök ve: 
zette. aki a háború után az Egyesült / 
Államokban dolgozott tovább. hi 

Ma már kijelenthető. hogy az] 
amerikalak a Braun-féle fejlesztő 
csoportot. egyszerűen. ..lenyűlták 
Általános volt tehát a vélekedés, 


hogy a rakétatochnikában nem kell 
tartanó a szovjetektől. Ezek al; 
Érthető az a megdöbben 
elszánt; 
SA 


az 
amely létrehozta a NA. 


an költségvetés 
amelyet a Szputnyik nélkül a 
kongresszus aligha fogadott volna 
el. Persze a hidegháború éveiben az 


úgy nem presztízskérdés volt el 


sorban: a Szputnyik azt is jelentétte 
hogy a szovjetek képesek atom-rob- 
banótóltétet. eljuttatni az 
Államok területére. 

A NASA tehát kissé késve ugyan, 
de felvette a versenyt; a dupla CD-n 
a kezdetektől a "90-es évekig követ: 
hetjük nyomon a hivatal kutatásait 
A korongok mrtalma lényegében egy 
jókora képeskönyvének felel meg; 
ennek a tartalomjegyzékébe léphe 
tünk be a program elindítása ut. 

Három, jól elkülöníthető részre 
osztható az anyag. Az első időrend. 
ben tekinti végig az egymást köve 
16, illetve részben párhuzamosan 
jló. kutatási programokat. Ez a 
legrészletesebb, képekkel és vide 
betétekkel legjobban illusztrált rész. 
A. második a ,kutatási környezetet 
mutatja be, a világegyetemet; 
rendszert, az egyes bolygól 
azok holdjait. Végül a harmadik 
rész, amit függeléknek nevezhet 
nénk, szintén három fejezetre oszlik 
A Személyek fejezetben az űrhajó: 
sok adatait, az Eszközök cím alatt 
az előforduló rakétákat és úrhajókat / 
láljuk, a Helyszínek fojezot pedig 
az úrközpontokat ismerteti. 

Első pillantásra kissé megtévesz 
16. hogy külön Képek és Fotók listát / 
ís találunk az anyag végén, de gyor- ) 
in kiderül. hogy képek alatt a szó- ! 


esült 


) dekesek. T 


vegbe ágy 
kat, Fotók al 
ernyős képeke 


avak 2 
a kutat 4. 

leíró rész — legna; ate 

jességre való a. 


illusztráció. Külö 
10x7 centiméteres ablak 
eredeti NASA. 


nóségű. figye 


körülménye 
szük bizo 


kerük 


folyton cserélgetni kelljen a h 
a szöveg és a képanyag 

kettős zárólag a video 
lejátszó 

tunk fel 
másik lemez 
léphetünk, akkc 
mezt cserélnünk. 


ta van 


játszást választunk. amely a 


lemezen találhat 
Az 
érdekesebb eseméi 


pésre nyomon kö 


részle 
első. ember 
Holdra lépés 
10-11 expedíciót a star 
Holdra való leszálláson át egészen 


a vissza 


Ugyanilyen. részletességgel mu 
tatja be a kiadvány a Challenger kar 
tasztrófájához vezető okokat ís. Ki 
vülálló számára némileg meglepő. 


hogy az utólagos hivatalos vizsgálat 
ezred másodperc pontossággal igye: 
kezett rekonstruálni a történteket 
Jóllehet az emberek űruta 
sokkal izgalmasabb, számos tudo 


Egy amerikai sikertörténet 


tak se ók. hogy k 


éppen odafent 
A futatáshoz le 


ber 
gabájt me! 


só, 16 bites hangk: 
aperációs rendszer 
(NASA. Az űrkutat 
Cyberstome Kő 
7990 fi 


CD-MUSTRA 


Könyvsiker CD-n 


Beszélő testek 


ben megjelent új, Testbeszéd című 
CD-ROM lemeze ki is használ. 

Elindítása urán a főrnenüben a kö- 
etkező fejezetek sorakoznak: Gesz 
tustár, — Térhasználat, Jelentések. 
Filmtár és Játéktár, A Gesztustár a 


ezért viszonylag megbízható jelzé 
seiből, viselkedéséből ered. 

Vannak, akik ösztönösen értik. és 
tudatosan alkalmazzák ezeket a jel 
adásokat, de ők általában a kiscbb- 
obb embert 


y sikert aratott néh 


a Park ki: 


ve. a Testbe 


atsora és ) testrészek különböző szírvációkban 
zre ] — kézfogás, fejtartás, szemmozgás 
y pozitív visz- ) stb. — való használatát, tartását mu: 


tatja be, ábrával, fotóval vagy rövid 
videobejátszással szemléltetve. Min- 
den geszrusnál szerepel a leírása, a 
magyarázata és az alkalmazása, íl 


tést, 


zőképpei tört 
a Hypermedia Systems december 


letve a rá vajó célszerű reagálás. 


Az IBM-gépeknek ára van. 


De ilyen alacsony?! 


IBM PC 300 GL 


IBM ThinkPad 390 


Netfinéty 5000 


A Térhasználat azon a megfigye 
lésen alapul, hogy az állatvilágból 
ahol minden egyednek megvan a 
maga territóriuma — mi ís magunk: 
kal hoztunk bizonyos távolságtar- 
tást, és ez önmagában is kifejezheti 
viszonyunkat és/vagy szándékainkat 
a parmerrel. Ide tartoznak a magas- 
sághoz kapcsolódó asszociációk. Pél- 
dául megmagyarázhatatlannak tűnik 
számomra, hogy a láthatóan mezít- 
láb is 2 méter körüli fiatal hölgyek 
vajon miért járnak 10-15 centiméte. 
res patákon. Ebben a fejezetben tár: 
gyalja a lemez a testhelyzetek írá. 
nyát és az üzleti életben fontos ülés. 
rendeket is. Nem mindenkinek jut 
eszébe, hogy a tárgyalás sikeressé- 
gét még az asztal alakja is befolyá. 
solhatja. Itt is ábra szemléltet min. 
den egyes szítuációt. 

A Jelentéstár a leggyakoribb gesz: 
tusokat a jelentésük alapján gyűjti 
csokorba. Érdekes, hogy hányféle 
gesztussal fejezhető ki például a 
gyanakvás vagy a ma. 


szorongás, 
biztósság. 

A lemez legérdekfeszítőbb feje: 
zete a Filmtár, ahol négy magyar 
filmből — Ötödik pecsét, Falak, Csi. 
nibaba. Számba — láthatunk hat rö- 
vid, néhány perces jelenetet, szem 
léltetésül a. bemutátott gesztusok: 
hoz. Minden helyzethez rövid le: 
írást ís kapunk (hátha nem láttak a 
filmet), továbbá egy állőképsorozat 
Kiemeli az alkalmazott, jelentéssel 
bíró gesztusokat. 

A Játéktár címet viselő fejezetben 

catnyi egyszerű szerep-, illetve 
gesztusjárék leírása található. Sokan 
nem hisznek ezekben, vagy unal: 
masnak tartják őket, pedig egyikük 
Most mutasd meg! címmel valami 
kor a relevízióban is sikeres vetélke 
dősorozat volt. 

Végül azonban nem szabad a 
feledkezni arról, hogy a gesztusok 
nagy része kulrürsfüggő. A könyv 
hoz hasonlóan a CD is az európai, ke. 
resztény kulrürkörben elterjedt sz0- 
kásokat veszi alapul. Más kultúrák. 
ban ugyanezek a gesztusok ellentétes 
jelentésűek is lehetnek! 

A mondanivaló megértéséhez nem 
szükséges hangkártya, de az egyes 
menüpontok kiválasztásánál meg 
szólaló zajok és hanghatások mulat 
ságosak. 

A program használatához Win. 
dows 95 operációs rendszer, min. 
mum, Pentium CPU. 32 megatbájt 
RAM-mal, 4-szeres sebességű CD. 
ROM- meghajtó és 16 bites hangkár 
ta szükséges. 

(Testbeszéd, Hypermedia $Syytems 
1998, áfás ára 4500 forinn 


Csórián Sándor 
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GAZDASÁG 


Az informatikai beruházások megtérülésének méréséről 


Egy, kettő, három, hány? 


Bosszankodva tapasztaltam eddigi interjújm során, hogy hiába teszem fel a kérdést: megtérült-e az informati- 
kal beruházás, mindig kitérő választ kapok. A sokadik eredménytelen próbálkozás után elgondolkodtam egyál- 


talán kell-e ilyen mérésekbe bocsátkoznunk. Ugyanezt a kérdést vetették fel a KPMG Vezetési inform 


Tanácsadással foglalkozó szakemberei — Hollókövi Béla és Varga Péter— a DAT98 konferencia résztvevőinek. Az 


előadókkal most megpróbálunk utánajárni ennek a fogas kérdésnek. 


sMegtérülbet-e gazdasági értelem 
ben egy informatikai beruházás? 
Azt gondolom, hogy a legtöbb cset- 
ben, a hagyományos értelemben vé- 
ve nem. De aki nem használja az ín. 
formatikát, az lemarad a piacon" 
fogja meg a problémát Hollókövi 
Béla. a KPMG menedzsere. Nem 
érdemes tehát a hagyományos gon. 
dolkodásmódot követni, nem az: a 
kérdés, hogy mi lenne, ha..." ha- 
nem az, hogy , mú lenne, ha nem, 
Jagiellowicz Judit, az Altus Con- 
suhing Pénzügyi és Befektetési Ta. 
nácsadó Kft. igazgatója is így véle- 
kedik minderről, de hozzáteszi: ,.Ha 
kell, mindennek ki lehet mutatni a 
megtérülését, de nagyon sok felte- 
vés kell hozzá, és az eredmények 
még így sem igazán alkalmasak a 
beruházási dőntés meghozatalához." 
Természetesen mindenki más. 
hogy tekint erre a kérdésre; az infor- 
matikusok azt mondják, hogy ha 
működik a rendszer, akkor bizo 
San megéri. A gazdasági szemleírók 
Szerint az informatikai beruházások 
inkább cost-centerek, és nem profit- 
centerek, azaz a vállalat életében az 


informatikai beruházások költségei 
jelennek meg közvetlenül, az ered. 
ményüket nagyon nehéz ténylege- 
sen megragadni. A tanácsadók pe- 
dig biztosak abban, hogy valamiféle. 
képpen mérni kell a megtérülést, de 
a módszerekről eltér a véleményük. 
Vannak, akik mindenképpen szá. 
mokat szeretnének látni, továbbá a 
technológia hatékonyságára teszik a 
súlyt, s vannak, akik inkább a nem 
számszerűsíthető hasznot figyelik (a 
felhasználók, a vásárlók elégedett. 
ségét, a termékek minőségét). és az 
informatikának a gazdaságra kifej- 
tett hatásáról beszélnek. 

A legnagyobb nehézség talán az. 
hogy a közvetlen, mérhető haszon 
És költség elenyésző a közvetett 
legfeljebb csak becsülhető eredmé. 
nyekhez és kiadásokhoz képest. Az 
Andersen Consulting előadásából az 
derült ki, hogy az egyszerűen meg- 


határozható ráfordítások közé lehet / 


sorolni a vállalkozók díját, a hard- 
ver- és szoftvereszközök költségét. 
nehezen adhatók meg viszont a saját 
munkaecrőforrás és az üzemeltetés 


költségei. Az eredményekből köz: 


Hollókövi Béla és Varga Péter 


! vetlenől kiszámítható a költsé 

takarítás (például a munkas 

) séglet csökkenése), de 
ban nem jelentősek a költsé 
képest. Mérhető 

] vekedése is, de az csak por 
adható alójá 


khez 


5 lenne a bevétel nö- 


Példák mérőszámokra 


Az informatikai rendszerek elemekre bontása segít a részletes elemzésben 


Adatközpont 


Processzorkötség 

A szalagos egységex kötsége 

A szálagos egység és szalagok költsége 
a szalagműveletekkel egybevetve 


Rendszerszoltverkéttség 
A tejes adatközpont költsége 


[ói ál ezekben az 
márószámokban. abó 
) sége ara. 
a tehnságiz 72 kehes 
elég csupán ezt mét 

A tothasználók elégedettsége 7 
) rektamássók száma; egy termékre zó vót 
) vég: milyen gyorsan reagál a válaiz 2 
) ügyíetek igényére. rem szabad 
kezni ezékről és a hozzáják ! 
gazdaság számokról sémm. ha 
ka eredményességét mérjük 

HK bencimarking — a vállaiat adott para 
métereinek összevetése 2 piacon JÓ hey 
tetben levő válkalatok megtetelő pararmáts. 
reivel - színtér lehetőséget 20 
hai rendszerek mérésére, 
fek nagy része szent ezt Magyaroszágon 
egyelőre nehéz használt, mért nincsenek 
énikek. 

A nyugat ezópai értékeket csak óvato 
san lehet alkalmazni, hszen az ottani vako 
tatoknak más a környezetük, az anyagi kó 


gy bizté 


ja. hogy egy nagyobb jelentőségű 


múltbeli döntés alapján határozzák / matikát A kezdetek kezdetén még ) 


meg a vátható hasznot. Ezt azonban 
a tapasztalatok. szeriat csak nagy 
t megteni 
sak ennyit lehet mondani: .eg 
zalékos profitnövekedés és ígen ma. 
£as diszkootarány mellett kevesebb 
mini 5 éves megtérülés. várható". 
Megmarad tehát a nagy bizonyta: 


szórással 


nyosuló további kiadásokat. Ag 
József az AAM Vezetői Informati: 
kai Tanácsadó Kft. szakmai igaz; 


gyáltalán lehet-e még mindig költ 


1135 Budapest, 


GAZDASÁG 


hatékonyságát úgy méthetík, mint 
€gy hagyományos termelőeszközét 
Angyal József szerint azonban nem 
csak ezeknél a vállalatoknál kell ki. 
mutatni a hasznot, hanem minde- 
nütt. Azt ajánlja, hogy a cég az ín 
formatikai rendszer bevezetése előtt 
pontosan határozza meg a céljait, 
továbbá azt, hogy ebben milyen sze: 
repet szán az informarikának. Ahol 

lehet, törekedni kell arra, hogy az 

elért eredmények mérhetők, de leg: 

) alábbis egyértelműen kimutathatók, 
dokumentálhatók legyenek, A benu. 
házás megvalósítása után pedig az / 
elért, dokumentált eredményeket kell / 

káció területén -, amelyek ter- ) összevetni az eredeti célkitűzésekkel. / 

melőeszközként használják az in- ) — Hindetésekben nemegyszer azt ígé. 
rikát. Ők kénytelenek élenjáró ) rik. hogy a: beruházás két hónap 
alógiát alkalmazni, és a beru- ) vagy egy év alatt megtérül. , Ez va 

házásaik. fejlesztészik megtérülését, ! lahogy úgy van, mint általában a 


ségcsökkentőnek tekinteni az infor- 


szerűen meg lehetett mondani, 
hogy az új könyvelőrendszermrel 
megtakarítható 5 fő munkacró, de a 
legtöbben ma már túl vannak ezen; 
az informatikának most sokkal ín- ) 
kább az értékteremtő folyamatba / 
kell beépülnie, például azzal. bos 
ocsítja az információáramlást, 
nek az úgyfelek gyorsabb, ma- ] 
gasabb színvonalú kiszolgálása. a / 
minőség javulása az eredménye. 
Hozzáfűzte: cbből a szempontból 
különleges helyzetben vannak azok 
a vállalatok — például a telekom- 
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A KERJ SZÁMÍTASTECKINIKAI CSOPOST TACJA 


Hun u. Fax: (1) 452-1401 e http. 


reklámokkal, hiszen ezeket ís el kell 
adni" — ad magyarázatot Hollókövi 
Béla erre a jelenségre. Sőt a szállí- 
tőknak érdekük minél többet érté. 
kesíteni, és ezért gyakran gyorsított 
eljárással vezetik be rendszervíket, 
ami sokszor csak ront a helyzeten, 
A cégek gyakran beépítik ajánla 
taikba, hogy csak akkor érhető el a 
megígért megtérülés, ha az ügyfél 
megfogadja a tanácsaikat. Ezt az 
ígéretet próbálja meg valaki számon 
kéri rajtuk! Hollókövi Béla szerint 
azért sem lehet látatlanban, előre 
megadni a megtérülés idejét, mert 
nagyon sokat számít, hogy éppen 
hol áll a vállalat a beruházás meg- 
kezdésekor. 

A finanszírozás sem oldható meg 
a hagyományos módon, hiszen 
nincs még egy olyan beruházás, 


www.Inx.hu 


lesztég, a további ráfordítás; Szinte 
évente kell az alkalmazásokat a fej, 
lettebb változatokra felcserélni, erre 
viszont a hagyományos termelés 
mellett senki sincs felkészülve, a vál. 
dalatok nem tudják kigazdálkodni a 
költségeket. 

Ezért ogyre több új stratégia buk. 
kan fel ezeknek a beruházásoknak 
a finanszírozására, Vannak, akik el. 
halasztott, fejlesztéseket végeznek, 
azaz inkább egy ideig tovább dol 
goznak a régebbi eljárással. Vagy 
alkalmazzák a hazánkban is egy. 
re ismertebb. orőforrás-kihelyezési 
technikát, azaz egy külső cég tu. 
lajdonában és gondozásában levő 
szolgáltatásokat — és szakombereker 
— vesznek igénybe. Az is járható út, 
hogy a szállítóségek kedvező fize. 
tési konstrukciókat alakítanak kia 
vállalatoknak, vágy az, hogy több 
cég épít közös számítógépparkot. Ja. 
giellowicz Judit szerint a vállalatok 
általában az egyéb fejlesztések ter. 
bérc oldják meg az informatikai be. 
ruházást, Úgy véli. hogy a készpénzt 
(cash How) felszabadító beruházások 
hozhatnak viszonylag gyors megté- 
rülést (például egy informatikával 
támogatott logisztikai rendszer és 
ennek megfelelő korszerű gondol 
kodásmód bevezetése a cégnél), 

Hollókövi Béla szerint még egy 
fontos tényezőt nem lehet számok. 
ba foglalni: az emberi tényezőt. A 
szervezeti struktúra is nagyban hoz- 
zájárul ahhoz, hogy a folyamatokat 
És a beruházásokat vizsgálni lehes- 
sen. Hollókövi Béla úgy tartja, na- 
gyon nagy felelőssége van a közvet 
lenúl az üzleti és pénzügyi vezetők 
alatt álló informatikai vezetőknek ab- 
ban, hogy az informatika üzleti fo- 
lyamatokhoz való hozzájárulását el- 
lenőrizni és mérni lehessen. 

Nem beszéltünk még arról, hogy 
miképpen választanak a vállalatok az 
informatikai rendszerekre szóló, be- 
érkezett ajánlatok közül. Hollókövi 
Béla tapasztalatai szerint á közbe- 
szerzés körébe tartozó cégek nagy 
része az ár alapján dönt; ezt sugallja 
a közbeszerzési törvény szelleme, 
természetesen a forráshiány és bizo- 
nyos esetekben a rossz beidegződés 
is. A versenyszférában azonban je 
lentős elmozdulás érzékelhető ezen 
a területen: egyre többen veszik fi 
yelembe a szolgáltatás minőségét 
És a jövőben felmerülő költségeket 
ís beleszámítják a szállítók ajánlat: 
ba: De az előkészítésben és kalkulá 
ciókban még nem mindenki jár el 
kellő körültekintéssel, teszi hozzá a 
tanácsadó. 

A cégek hajlamosak azt gondolni, 
hogy ha fejlődik a technika, és ők 
nem lépnek azonnal, akkor lemarad. 
nak valamiben. Nagyon nehéz meg. 
húzni a határvonalat a ténylegesen 
szükséges változtatások és a csak 
szépészeti" indíttatású frissítések 
Között. Egy adatrögzítésre felállí- 
tori számítógép használatában előny 
lehet a grafikus csatoló. Ha azt aján- 
lanám, hogy egy egyszerű terminált 
állítsanak erre a pontra, akkor fel: 
háborodnának, hogy bezzeg a ver: 
senytársnál sokkal szebb képemyő 
van, Ezen a piacon ís egyre na- 
gyobb jelentősége van a divatnak" - 
árulja el Hollókövi Béla. 

Nem várhatunk hát iskolapadban 
megtanulható. és  végígszámolható 
képleteket: az informatika nemcsak 
műszakilag óriási kihívás a szakem- 
bereknek, hanem pénzügyi oldalá: 
rőltekintve is. 


Magos Dorottya 
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Kérjük, hogy szakmai önéletrajzát az alábbi címre juttassa et 
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Accelerátor Kft. 
A OG YEÁ a TÜZEK vú HUNGUEST Hotels Re. 
2.2.333-ö66 112988 , Viszontaladói 1: felvételre keres 
informatikai Szeretne több számítógépet egy helyről kezeini? 
munkatársai a Fontos lenne a szerverek biztonságos működése? 
Szeretne hel és pénzt ikarítani? 
zer elyet és pénzt megtakarítani 

5 Linux A megoldás kulcsa: 
2 Windows 3.1. 95. NT 
 Novel MASTER VIEW 


9 Adatbázístervezés, -progtamozás 

" Alapvető hardver- és hálózati 
ismeretek 

a internetétntranettsmeret 

a Vezetői engedély 

4. Nagytokú önállóság 


CPU Switch 


termékcsalád 


AlphaSonic Kereskedelmi és Szolgáltató Kft. 
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HIRDETES 


SYNERGON 


ESZE ÉSEST sesstr elle net Synergon Informatika Rt. 
CaroganW5á 60 ft 
Munkatársakat keres az alábbi munkakörökbe 
Programozó 
Elvárások: 
" C és microkód programozás 


kis eszközök programozása (automatika, scannerek stb.) 
" operációs rendszer: DOS és Windows NT ismerete 
" gyakorlattal rendelkező, fiatal 
Műszaki Egyetem vagy ELTE matematika szak 
" nyelv: minimum alapfokú angol és/vagy német 
" feltétel: 2 órás tesztmunka (programozás) 
,  Szervizmérnök 
Elvárások- 
" fiatal, kezdő ís lehet 
" alapos operációsrendszer-ismeretek: DOS, Windows NT, Windows 95, 98 
Í " hardverismeretek: PC, nyomtató, egyéb számítástechnikai elemek i 
s jogosítvány: B kategóriás 
" nyelv: minimum alapfokú angol és/vagy német 


A próbaidő sikeres letöltése után Önt teljesítménye szerint kiemelkedő fizetés és j 

átlag feletti juttatások illetik meg. 
Amennyiben ajánlatunk felkeltette érdeklődését, kérjük, hogy 
pályázatát fényképes önéletrajzzal 
a hirdetés megjelenését követő 1 héten belül juttassa el az alábbi címre. 
A pályázaton szíveskedjék feltüntetni a megpályázott pozíciót. 
Synergon Informatika At. 
Humánfejlesztési Igazgatóság 
1047 Budapest, Baross u. 91-95. 
Telefon: 399-6876 


KIM-SOFT Számítástechnikai és Kereskedelmi Kft. 
1112 Budapest, Hegyalja út 70. fszt. 2. 
73, 319-8967 Fax: 319-9760 
.hu/kimsoft 


eges 


németnyetv tudással rendelkező 


PROGRAMOZÓKAT 


INFORMATIKUS MÉRNÖKÖKET 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA-TANÁRT keresünk az alábbi területekre: ] 
RENDSZERGAZDÁKAT ( jemeemzeezmemmezzai kén ge i 
INIX, Windows NT, maintrame- és keres angol nyelvű oktatásra az hálózatos szakértő l 
Eezerkeyezezzr kessézz sz IDEGENNYELVI TITKÁRNŐKÉPZŐ 


Jelentkezés szakmai önélerazzal MAGÁNISKOLA. Elvárások: 
E-mailt szábsag ho gesisze §z 
ENSz ersz zzez tte 304 seb szakirányú végzettség, hálózatos HW elemek ismerete (LAN/WAN), hálózatépítésben 
5 5 vi] és tervezésben szerzett szakmai tapasztalat, WAN konfigurálási gyakorlat, angolnyelv-tudás. 


Elvárások: 
kis és nagy rendszereket támogató szerverek tervezése, építése, magas fokú HW ismeretek, 
SW ismeretek, néhány éves szakmai gyakorlat, angolnyelv-tudás. 


Előny: szerveres szakvizsga. 


A cég folyamatos szakmai továbbképzést, kreatív, kihívást jelentő feladatokat, 
kiemelt fizetést ajánl. 


Fényképes szakmai önéletrajzát a következő címen várjuk: 


Personal Select Személyzeti Tanácsadó Kft. 
H-1051 Budapest, Nádor u. 17., 
telefon: 302-5981, fax: 302-5982, 

e-mail: personalöpersonalselect.hu 


Uj piacok vonzásában — 


a Folytatás az 5, oldalról 


áramproblémák okozzák; a rettegett virusok 
csak körülbelül 3 százalékén felelősek. Akkor 
sem lesz jobb a helyzet, amikor esetleg ver 
seny alakul ki az áramszolgáltatási pincon: az 
abból várható árcsökkenés a szükséges és 
addig nem jelentkező marketingköltségekkel 
együtt visszafogja majd a nyereséget, és ke 
vexebb pénzből nem lehet megbízható szol 
gáltatást nyújtani 

ntos lehetőségekkel szolgál az internet is 
Egy webkiszolgáló nem feltétlenül csak telje. 
síményében különbözik a korábbi, ügyosztá. 
lyi szinten használt szerverektől, hanem ab. 
ban ís, hogy az online vásárlók és a termékek 
iránt érdeklődők azon kercszrül fognak kap- 
csolutba lépni a céggel. $ ezzel a folyamatos 
elérhetőség lett a siker egyik mutátója: most 
már nemcsak fontos, hanem egyenesen élet. 
bevágó ís az alkalmazások és a kiszolgáló fo- 
lyamatos működése. 

Ennek megfelelően változtak a termékeink 
szokványos UPS-ből a hálózaton őt vezérel. 
hető és felügyelhető elemek lettek. Az egyik 
családdal távolról újraindíthatók a hozzájuk 
csatlakoztatott kiszolgálók. Akad olyan ügy 
felünk, amelynek tulajdonképpen fontosab- 
bak a hálózatfelügyeleti képességek. mint az 
UPS-funkciók. 

Az APC idén júliusban felvásá. 
rolta a dán Silcont. Csupán a piaci részesedé- 
süket akarták vele növelni? 

DArgent: Hetvenmiltió dollárért ennél jó- 
val többet akarunk kapni. Kezdetben csak ki- 
sebb teljesítményű UPS-cink voltak, ma már 
a Symmetra családdal nagy, adatközponti fel- 
adatokat ellátó fürtözött rendszereket ís vé- 
deni tudunk, de nem voltak megoldásaink a 
még átfogóbb igényekre: némely felhaszná- 
lóink ugyanis (például bankok) az egyes gé- 
peken túl a teljes épületet ís védeni akarják. A 
Silconnak erre ís vannak termékei, egészen 
480 kilovoltamperig: azokat most beépíthet- 
ik termékkínálatunkba, és így végponttól vég 
pontig terjedő, teljes körű megoldást nyújt 
hatunk ügyfeleinknek. A Silcon legnagyobb 
telepítése — az IBM angliai Recovery Centere 

12 megawatt teljesítményű, azaz itt az eddi 
gicknél jóval nagyobb nagyságrendekről van 
szó, Persze arra is jó volt a vásárlás. hogy erő- 
sítsk vezető helyünket a világpiacon, hiszen 
a Sílcon a világ tizedik és Európa harmadik 
legnagyobb UPS gyártója volt. 

CW-SZT: Mostantól kezdve melyik piaci 
tamens fontosabb az APC-nek: az eddigi, 
kisebb teljesítményű UPS-eké, vagy a most 
meghódítandó csúcskategóriájű termékek 

D"Argent: Mindkettő fontos marad. De 
nem ís a szegmensek lesznek fontosak. ha- 
nem a vállalati felhasználók. A felső kategó- 
rin a teljes UPS-pinc 35 százalékát udja. Ed. 
díg csak a piac fennmaradó 65 százalékát tud. 
tuk kiszolgálni, most már mind a 100 száza. 
lékot. A két szegmens egyébként nem ís zárja 
ki egymást: biztosan lesz néhány olyan nagy 
projekt, amelyekben a központban épületvé. 
delemre lesz szükség és némi egyedi számí- 
tögép-védelemre, de lesznek olyan irodák ís, 
például egy bank vidéki fiókjai, ahol nem az 
épületet, hanem a kiszolgálókat és mondjuk 
néhány PC-t kell védeni, A teljes körű megol 
dásban az ügyfélnek valószínűleg az összes 
konfigurációra és számtalan  termékfajtára 
szüksége lesz. 

CW.SZT: Ezek a nagy cégek új vevőt, 
ügyfelek az APC számára? 

D"Argent: Abban igen, hogy más termé: 
keket is kínálunk nekik, mínt eddíg. Főként a 
hálózatfelügyeleti képességekről kell őket fel- 
világosítanunk, és tudatosítanunk kell. hogy 
sokkal többféle igényt vagyunk képesek ki- 
elégíteni. Azzal mindenki tisztában van, hogy 
védenie kell a kiszolgálókat. és csakugyan nő 
ís a kiszolgálókat védő UPS-ek száma. Azt 
hiszem, mindenkinek állt már le a kiszolgáló- 


ja. és nekünk nem kell ennél jobb reklám. Ha 
valaki adatot veszít, vagy túlfeszültségtől 
1önkre megy az egész kiszolgálója, akkor a 
következő géppel egyín vesz egy UPS-t is. A 
jövőben azonban már a hálózat felügyelhető. 
sége lesz fontos a vevőnek, nem a puszta vé- 
delem, hiszen az UPS-ek számukra észrevét. 
lenül működnek majd. 

Ezek a szaftverek észrevétlenül simulnak 
be a rendszer. és hálózatfelügyeleti termékek. 
be; néhány hónapja már piacon ís vannak, de 
eddig nemigen használták őket. Ám mintha 
változna a helyzet: a felhasználók látják, hogy 
szükségük van az UP$-ek felügyeletére is, és 
ez része a teljes megoldásnak. 

CW.SZT: Az új piaci szegmens azonban 
új megközelltést ís követel az értékesítésben, 
Hogyan változik az APC értékesítési straré 
giája, átérneke például egyet esetekben a 
közvetlen eladásokra? 

DArgent: Ner, ezt egyáltalán nem akar: 
juk, soha nem ís akartuk. Igyekszünk ezen u 
Piacon is nagyon világos politikát követni, és 
elkerülni némely vetélytársunk hibáját: ők is 
parmereken keresztül értékesítenek, de ha fel- 
bukkan egy igazán zsíros nagy üzlet, akkor 
azt magukhoz ragadják, és a viszonteladóik 
hoppon maradnak. Amióta megjelentünk a pia 
con, lojálisak vagyunk a partnereinkhez, és ez- 
után ís azok maradunk. 

CW-SZT: A csúcskategórtájú termékek vi 
szont más szakértelmet igényelnek, mint azok. 
amelyekkel eddig foglalkoztak Egyedül a 
végponrtól végpontig terjedő megoldásban tá- 
maszkodhatnak eddigi viszonteladóikra, Szük- 
ség lesz szervizre, hiszen a kisebb UPS-ektől 
eltérően ezek igényelhetnek karbantartást 

Thurén: Teljesen igaza van. Kétféle part 
nerrel dolgozunk. Az egyik a mondhatni egy- 
szerű viszonteladó: megkapja a dobozolt ter- 
méket, majd énékesíti azt a végfelhasználó- 
nak. Ezekre a partnerekre nagyon bűszkék va. 
gyunk: megnyertűk a bizalmukat, és ők azért 
dolgoznak velünk, mert tudják, hogy támasz- 
kodhatnak ránk. És ahogy D"Argent úr mond- 
ta, nekünk nem szokásunk, hogy egy kicsit 
közvetve, egy kicsit közvetlenül értékesítűnk. 
Nálunk minden a jól kiépített értékesítési há- 
lózaton át jul el a felhasználóhoz. 

A másikfajta partner nagyobb teljesítményű 
termékekkel foglalkozik. Ők mire valók? Ki 
elégíthetik a nagy ügyfelek (mondjuk ej 
bank) teljes körű megoldás iránti igényeit: el- 
végzik a feszültségvédelmi rendszer kiépíté 
séhez szükséges kábelezést, magukra vállal 
ják a szolgáltatásokat, a későbbi karbantartást 
És ezer más dolgot. Kiépíthetik a rendszert, 
sót beszerelhetik a klímaberendezéseket, a dí- 
zelmotoros szükséggenerátorokat stb. 

Nem feltédenül a hagyományos értelemben 
vett informatikai rendszerintegrátorokról van 
szó: inkább olyan cégekről. amelyek az áram- 
védelemben jártasak. azaz inkább az elektro: 
mosság felől közelítik meg a kérdést, de eljut 
nak az informatikáig is. Közülük fogjuk a leg- 
jobbakat kiválasztani partnerül 

Ez lesz egyébként az elkövetkező időszak 
egyik legnagyobb feladata: kiépíteni ezt az ér: 
tékesítési csatornát is. megtalálni a megfele- 
lócn képzett partnereket és felkészíteni őket a 
feladatok ellátására. 

CW.SZT: Milyen ismérvek alapján vá. 
lasztják ki ezeket a partnereket? 

DArgent: Igen fontos, hogy eleve ren. 
delkezzenek szakértelemmel, legyen valahány 
szervizemberük, bizonyos területeket kiszol- 
gáltassanak, és persze szilárdak legyenek a 
pénzügyi alapjaik. Ezekből nem kell sok egy 
országban, elég, ha van — mondjuk — öt, De 
ehhez az óthöz igen lojálísnak kell lennünk, 
nem cserélgethetjük őket havonta, 

Szóba kerültek a feladatok. Közéjük tarto- 
zik a már meglevő nagyobb viszonteladók 
képzése is: szeretnénk rávenni őket, hogy ne 
dobozokat. hanem megöldásokat adjanak el. 
Nem elég, ha ők maguk értenek a dologhoz, 


esetb és JÖ 5 a kochnobórgiat été 


uz botpízemésk termékritáhe a 


el kell tudniuk magyarázó a nagyvevőiknek 
Az oktatás, a képzés kritikus fontosságú 

CW.SZT: Magyarországon ís folyik ezek 
nek a partnereknek a kiválasztása 

Bíró: Már dolgozunk ezen. A mostan ter 
vek szerim legfeljebb négy lyen partnerünk 
lesz az országban. Ezek. ahogy már volt róla 
szó, nem feltétlenül az informatikai ipartól 
jönnek majd. Az informatikai részhez ei ma 
unk ís elég jól értünk; olyan partnerekre van ! hálózatok 
szükségünk, akik jól ismerik a másik oldalt. / resek. Ez 
Ez igen fontos lehet, ha ípari vállalatoknak 
akarunk megoldásokat eladni. 

CW.SZT: Milyen termékterveik vat 
közeljövőre? 

D"Argent: Érdekes a mi piacunk, mert it 


Schopp A: 


Elektronikus 
üzletvitel 


Elektronikus kapcsolatok, tranzakciók. 


cióóramlás, gondosan megtervezett, work 


figw-rendszerekkel. irányított munkafo 


lyamatok, testre szabott üzleti alkal. 


mazások, szabólyozott eljárások 


csaportmunkát segítő intranet-kör- 


az Internetről ismert esz 


nyezet, 


közök, technológiák, biztonság. 


A megbízható háttér 
az IBM e-business 
" Az IBM szakmai és üzleti 


támogatása 


" Atgondolt, hosszú távú 


fejlesztési politika 


" Teljes körű, harmonikusan 
együttműködő eszköztór 
hardver, szoftver, fejlesztő 


eszközök 


Működő rendszerek 
az ICON-tól 


" Sikeres megoldásokkal 


igazolt szaktudás 
. Több mint 10 év professzionális 


tapasztalat 
" Széles körű, a felhasználói 


igényei szerint kialakított 
szolgáltatások 


TÁVKÖZLÉS 


Tegnap és holnap 


bónapjának számai alapján az SRT 


sa. Folytatás a 7. oldalról 


mista esetben az Antenna Hungária 
énéke 1 jóval kevesebb lenne, ez 
egy most tőzsdére lépő cégnél nem 
Kimondottan előnyös. 

- Véleménye szerimt hány arszár / 
szolgáltatót bír el a hazai táv ) 
lési pic. és ebben a körben hol 
esetlég milyen túrsvállalarokkat 


látná megfelelőnek az Antenna Hun. 
gária hel 

Az igazi versenyhelyzethez mis / 
omszereplós piac szúksé- / 


nímum hó 


dik egy Matáv-Westel és egy Pan. 
Tel-Pannon GSM csoport. Azt g00- 
dolom. hogy hamarosan létrejón egy 
harmadik 15. amelyben az Antenna 
Hungáriának reményeim szerint meg 
határozó szerepe lesz. Több ilyen 
csoportot viszont az ország földrajzi 


Fodor István, az Ericsson Kft. 
vezérigazgatója 


- a hagyo- 


beletartoznak —. $ szervesen 
solódnak hozzá a végpontok, / 
e az azokon futó alkalmazá- 
k. Nem lehet tehát arányszámot 
adani, az Ericsson teljes megol: 
kban gondoli 


elkövetkezi 


a1on a legintább támo- 


A korábbi gyakorlatnak megfe- ) 
en mindazokat a múszaki, illet. 
aki témákkal foglalkozó fel: 
tatási mézményeket, zhol szín- 
oktatás folyik. Ezenkívül a 
gyetem közel 


malas 


kh! 


u 
"teljes megoldásokban gondolkozik" / 


rendusának adunk feladztokzt szar 
tudományos együttműködés is fo- 
lyik az intézmények között. Össze- 
foglalóan elmonditzsó, hogy a felső- 
oktatási intézmények támogatása 
jövében mind menmmségileg. mind / 
minőségileg tovább bóvál. 

— Miért népes az Eriessonmak ) 
TETRA-megoldása? Nem érzük ezr 
valamuféle  hátrármmak versenytár 
szikkal szemben? 


— A TETRA kifejlesztése 8-9 esz- 
tendővel ezelőtt kezdődött, és az az- 
óra eltelt igen hosszú idő alat más 
megoldások ís körvonalazódtak. A 
trőnkölt rádiárendszerek igen széles 
palettájának egyik eleme például az 
Ericsson EDACS rendszere. ebből 
Magyarországon ís van működő 
példány. Az általam ismert informá- 
ciók szerint a sima TETRA-meg- 


( oldás teljes létjogosultsága világvi- 


szonylatban még nem igazolódott 
be. Nem véletlen, hogy az Ericsson 
nem folytatta intenzíven a TETRA- 
val kapcsolatos fejlesztéseket A 
rendszer gazdaságossága és ebből 
következően versenyképessége még 
nen dőlt el egyértelműen. 

Hetényi Péter, a Siemens Rt. el- 
nók-vezérigazgatója 

— A Siemena a következő 1-2 év 
ben a távköztés mely területeire kí- 
vánja fektemi a hangsúlyt a magyar 
Piacon. hiszen a kapcsolástechniká- 
ban nem várható az elmúlt évekhez 
hasonló erőteljes piaci növekedés? 

— Mind a főközponti, mind az 4l- 
központi kapcsolástochnikában vál- 
tozattanul Jó piaci lehetőségeket I4- 

8 Ikövetkező 1-2 évben. A 


"jó pici lehetőségeket látunk" 


Matávnál tavaly októberben meg- 
nyent ártárgyalás alapján újabb fél- 
millió előfizető kiszolgálására alkal: 
mas EWSD főközpontokat szállt 


tunk, továbbá a magánhálózatoknál 


is számítunk átvitel és kapcsolás- 
technikai feladatokra. Az alközpon- 
toknál legalább az cádígi szintet el- 
érő üzleti volument nem mennyisé. 
gi. hanem minőségi úton, azaz a 
hozzáadott érték, a szolgáltatások 
nővetésével kívánjak megvalósíta- 
ni. A hálózatok területén igen hang- 
Sútyosnak tekintjük 2 vállalati háló. 
Tanoktat. Egy másik súlypont a több- 
célú kábelhálózatok területén ala- 
kulhat ki ténéknővelt tévé, viáco 0 
demand, intemet, tévvásártás stb. 
— A Siemenz magyarországi bevé. 
teleinek hány százaléka szármázot 
1998-ban a távközlés területéről? 
Mekkora volt a magyarországi táv 
köztési üzletág 1998-as nyeresége? 
— Körkrét séstok egyelőre csak 
1997-re vonatkozóan állnak rendel- 
kezésre: a Siemens csoport önszfor 
gatmának körülbelül 46 százztéka 
származott kommunikációs tevé- 
tenmnégből. ebben a Siemens Tele 


) fongyár Kft. ISTG) és a Siement RL. 


(SRT) mellen a Magyar Kábel Mű- 
vek RL (MKM) forgalmának kiseb- 
bík részét kitevő híradástactszkai 
kesbeigyártás és a Duna Kébel Kft. 
(DK) bevésete ís benne volt. (1958 


! folyamán az MKM-et a Pirelti vege 
! áz a Szemenstől) 1998 első kilenc 


) magyar távközlési piacon a követke- 


! szállító lesz a GSM 900, a GSM 
1800 és a TETRA renászereknél. A 


) tal a felhasználók helyi támogatását. 


és az STG összes forgalma az 1997. 
-éshez képest két számjegyű növeke- 
dést ígér, és tgen kedvezően alakul 
sz eredménypozíció. A kommuniká- 
ció területén az első kilenc hónap- 
ban az STG 15.2 milliárd, az SRT 
2.9 milliárd forintos forgalmat bo- 
nyolított le. Ebből éves szintre ext- 
rapotálva, továbbá hozzávéve a DK 
várható. forgalmát, 1998-m 25-30 
milliárdos kommunikációs összfor- 
almat valószínűsíthetűnk. Ezenkí- 
vűl a Sysdata Kft. 2 milliárd forintot 
"meghaladó éves árbevételének jelen- 
tős része is kommunikációs bevétel: 
nek tekinthető. 
— Keveset lehet hallani a Siemens 
felsőokratási intézmények. 
KeF központok együttműködéséről 
Terveznek-e a közeljövőben ilyen 
jellegű kapcsolatokat? 

A hazai Siemens hagyományo- 
san főképp egyetemi kutatóhelyek- 
kel, azon belül is a Budapesti Mú- 
szaki Egyetemmel működik együtt. 
A Műegyetem Híradástochnika Tan- 
széke és a Siemens Telefongyár je- 
lenlegi kooperációs szerződése egy 
távközlési fejlesztési projektben (az 
intemetprotokollok rerületén) való 
együnműködésre irányul 

Kari Lahtinen, a Nokia Kft. ügy- 
vezető igazgatója 

— Mely területetet tartja a Nokia 
szemszőgéből a legígéretesebbnek a 


2 évben? 
— A Nokia vezető mobilhálózati 


vezetékes hálózatok területén meg- 
határozó szerepet kívánunk betölte- 
ni olyan új techmológiákban, mint 
) például a szélessávú megeldásoké. 
) Regionális szolgáltatóközpontunkat 
Budapestre telepítjük, erősítve ezál- 


Hangsúlyt helyezünk ügyfeleik he- 
1yi betanítására. 

- Helytállónak tartja-e azt az elő- 
rejelzést, amely szerint a beszéd- 
kommunikáció fokozatosan a mobil 
rendszerekre tevődik át. és a vezeté- 
kes hálózatokat főkénr adat. és kép- ) 
továbbításra fogják használni? j) 

— A hangátvitel és az összes mo- / 


tevődik át. Az üzletemberek már ma 
ís számos mobil adatátviteli alkal- 
mazást használnak. és időről időre 
Új lehetőségek jelennek meg. Ter- 
mészeteszn vannak és a jövőben ís 


Jétszámunk eléri a 2500 fő" 


lesznek olyan alkalmazások, ame. 
lyek nem igénytik a mobilitást, iller- 


bil alkalmazás a rádiós rendszerekre / 


"vezetékes, mind a mobil adatárvítel- 
bek van létjogosultsága, és a beszéd. 
kommunikáció forgalmi számaihoz 
képest mindkét katogóriában hatal- 
"nas növekedés elébe nézünk. 

— Hol és mikor épül fel a Nokia 
magyarországi székháza, 4 hány em- 
ber foglalkoztatásával számolnak az 
elkövetkező 5 évben? 
udapest XI. kerületében sze- 
rettük volna felépíteni a székházat, 
ez a tervünk azonban az építési en. 
gedély késlekedése miatt meghíú- 
sult, Tavaly novemberben bérleti 
szerződést kötöttünk a City Gatc- 
tel. Még ebben az évben 19000 
négyzetméter áll rendelkezésünkre, 
a költözés márciusban kezdődik, 
Királyhágó téri írodánkat szeptem- 
berben bezárjuk, de Budaörsön, az 
Atronyx épületben feltehetőleg ma- 
rad néhány speciális csoportunk, A 
City Gate II-es és III-as épületében 
körülbelül 850 embert tudunk elhe- 
lyezni, ezek a részek 2000-ben tel- 
nek meg. Az azt követő növekedés- 
ről egyelőre korai lenne beszélni, 
Idén a Nokia Telecommúnications 
600 fővel számol Magyarországon. 
többi részlegűnkkel együtt létszá- 
munk eléri a 2500 főt. 

Tom Szőke, a magyarországi 
Motorola igazgatój: 

— Elképzelhető-e. hogy ha a Mo- 
torola a TETRA és a DCS 1800-as 
rendszerek beszállítójaként komoly 
szerephez jut Magyarországon, ak- 
kor a jelenleginél nagyobb mérték- 
ben — esetleg önálló intézménnyel — 
jelenik meg a KaF szférában? 

— Tény, hogy a Motorola komo- 
lyan érdekelt a TETRA és a DCS 
1800-as projektekben. remélt be- 
szállítói szerepünket azonban nem 
kapcsoljuk össze a K$F tevékeny- 


A TETRA és a DCS 1800-ax" 


séggel. A magyarországi kutatás- 
fejlesztés - ez az MTA SZTAKI-val 
karöltve már folyik — az említett 
projektektől független, széles ter- 
mékskálára vonatkozik és folytató- 
dik a jövőben ís. 

- Minek rulajdonítja, hogy a Mo. 
torola GSM-telefonok a magyaror- 
szági piacon eddig nem tudtak átűtő 
síkeri elérni? Terveznek valamilyen 
stratégiaváltást e téren? 

- A Motorola már jó néhány éve a 
kenős sávú, a 900 és az 1800 mega- 
hertzes frekvenciasávban egyaránt 
működő GSM-készülékekre Össz- 
pontosít. Az első ilyen készüléket 
1997 júniusában jelentették be, és 
sdén már minden újonnan megjele- 
16 mobiltelefon kettős sávú lesz. A 


kommunikáció területén a hazai pia- 
"con, és mire számítanak a most ker. 
dődő évben? 

— Megnyertük az első olyan ko. 
molyabb projektet, ahol Frame Re. 
1ay eszközeinket beszédátvítolre is 
alkalmazzák, továbbá felhasználóink 
között megjelentek a bankok, Arra 
számítunk. bogy a vezetékes adat 
kommunikáció területén 1999-ben 
tavalyi forgalmunkat legalább meg. 
kétszerezzük. 

Füzes Péter, a Lucent Technol. 
ogies ügyvezető igazgatója 

— Tervezi-e a Lucent, hogy are. 
Kionális támogató- és oktatóközpon. 
ton (COE) kívül további, önálló ku 
tatást-fejlesztési részleget hoz létre 
Magyarországon? 

— A Lucent COE-ben jelenleg 
közel 50, jelentős részben magyar 
szakember áll európai, afrikai és kö- 
zel-keleti partnereink rendelkezésé. 
te. Budapestnek jelentős szakmai 


4 1 
-disztribútorokkal kívánunk 
dolgozni" 


irányító szerepe van más témákban 
is: a Bell Laboratórium Magyaror- 
szágon dolgozó szakértői a hazai 
Piac és a régió igényeit vizsgálva 
termékfejlesztéseket. indukálnak a 
Bell Labs-en belül; NetCare szak- 
értői csapatunk nagy bonyolultságú 
feladatok (például call center) meg- 
valósításában nyújt segítséget a fent 
említett térségek számára, A Lucent 
nemrégiben a COE mellett adat- 
kommunikációs támogatóközpontot 
hozott létre Budapesten, 

— A HTCC-vel való viszonteladói 
kapcsolat csekély sikerét követően 
milyen közvetett csatornákat hasz 
nál, illetve tervez a Lucent? 

— Viszonteladói kapcsolatunkat a 
HTCC-vel sikeresnek tekintjük, mi 
vel az együttműködés eredménye- 
képpen jelentősen megnövekedet 
az indirekt értékesítésből származó 
forgalmunk. A HTCC főként kon- 
cessziós telefontársaságainak terüle- 
teln ért el sikereket. Az ország más 
régióiban ís disztribútorokkal kívé: 
nunk dolgozni. Több olyan céget 
vonunk be az indirekt értékesítésbe. 
amely napi kapcsolutban áll a meg- 
rendelőkkel. 

— Mekkorára becsülik a call cet 
ter magyarországi piacát 1999 vé 
gére, és ennek hány százalékát sze- 
remék megszerezni? 

- Ennek a piacnak a nagyságát a 

az ügynöki nézve 
szára fejezi ki. A Datamonítor ada 
tai szerint 1997-ben. Magyarorszá: 
00. 1200, 1998-ban 1420 ügynöki 
pozícióra volt szükség, majd ez a 
szám 1999-ben 1750-re, 2000-ben 

300-ra, 2002-t 


ve a nagy sávszélesség miatt kötőd- 
) nek a vezetékes hálózszboz. Mind a 


irányában. 
— Milyen eredményeket ért el a 
Mororoka tavaly a vezesétés adot 


vezető, meggyőződésünk, 
vább növelni. 


Az elektronikus kereskedelemről — 
kal lenni szokott, általában kissé 
elektronikus kereskedelemmel s; 


GAZDASÁG 


Internetes reklám 


Mesterlövészet a fogyasztóra 


bár még gyerekcipőben jár — rengeteget hallani. S ahogy az már az új dolgok- 
. marketinges" stílusúak a róla szóló megnyilatkozások Jelen cikkünkben az 
zoros kapcsolatban álló internetes reklámról lesz szó, szándékunk szerint azon 


ban nem marketinges hangvétellel, hanem leíró jelleggel, számokkal megtűzdelve. Mindebben Kelemen Gábor és 
Pohly Ferenc, a Matáv tartalomszolgáltatási projektjének munkatársai voltak segítségünkre. 


most 100 millió felhasználója 
Van, § a jövő évezred küszöbén 320 
millió lesz. Az internet terjedési se- 
bessége lenyűgöző, majdnem nyolc 
szor akkora, mint a rádióé volt, és 
kétszerte nagyobb, mint a kábelte- 
levízióé. (Ahhoz, hogy az Egyesült 
Államokban 50 millióan hallgassa- 
nak rádiót. 38 évnek kelle eltetnie, 
5 I0 évnek, hogy ugyanennyien fizes 
senek elő kábeltévére. Az intemet 
mindössze $ év alatt gyűjtött össze 
50 millió felhasználót ) 

De ez csupán az egyik olyan ok, 
amiért a világháló jó reklámhordo- 
zőnak tekinthető, A másik az. hogy 


olyan médíumról van szó, amelyben / 


2 tartalomszolgáltatás a korábbiak. 
nál jóval testre szabottabb, s ezáltal 
szegmentáltabb lehet. Hiszen nem 
lehet olyan tévécsatomát imdítani, 
"amely csupán a Friderikusz -rujongók 
mégoly népes táborái célozza meg. 
"webhelyet viszont annál inkább, mi- 
"vel alacsonyak a költségek. A szeg- 
mentáció a háló világában — bármi- 
lyen összekuszáltnak tűnik is ez a 
világ — szinte tetszőlegesen finomít- 
ható, Ráadásul a mostani, de még ín- 
kább a jövőbeni technológiák révén 
a meghatározott céksoportok min- 
den cődigínél könnyebben És ponto- 
sabban érhetők el. A reklámok haté- 
konysága tehát ezen a területen eró- 
sen tart a száz százalékhoz. Ezt már 
kezdik felismeri a módiaszakém- 
berek: az online reklámok aránya — 
akárcsak az internetfelhasználóké — 
gyors ütemben nő, Az amerikai eStat 
szerint az online reklámra fordított 
összegek 1997-ben összesen 1.7 mil- 
Tiárd dollárt tertek ki a világon. Ez a 
szám 1998-ban becslések szerint 3.1 
milliáni dollár volt, és.2000-re várha: 

tóan eléri a 11 milliárdot. 


Az online reklámozás lehetőségeinek 
elemzésekor előbb arról a módszer- 
ről kell szólni, ahogyan a reklám 
felkerül egy weboldalra, A-televi 
zjós adásokban a filmet és a filmet 
megszakító reklámot egy helyről 
sugározzák, az online reklám azon- 
ban fizikailag esetleg egy másik ki- 
szolgáláról kerül a webhelyre, mint 
a tartalom. Így viszont a webolda 
Jakra. ha kell, nézőnként más és más 
reklám tehető fel, illetve másfelől; 
egy reklámot könnyú és kifizetődő 
kevés, de jól kiválasztott emberhez 
eljuttatni, hiszen azt, hogy az adott 
oldalra melyik reklám kerüljön. a 
rektámkiszolgáló dönti el az oldal 
Tetöltésekor, előre meghatározott al- 
gorítmus vagy a néző akmális on. 
line viselkedése" szeriüt. 

Az intemet látogatóiról jóval köny- 
nyetbb információt szerezni, mint a 
tolti vásárlókról, A bolti vásárlók- 


kekre. Erre a hornályos megközelít- 
betőségre utal a , vásárlói szakások" 
elnevezés is, A háló világában azon- 
ban a megúgyeléseknek nem kell 
szükségképpen a termékből kiindul 
niuk, azaz abból, hogy miből meny- 
nyi fogy, hisz lehet a fogyasztóból 
ís: abból, hogy ki mit keres. Sót nem 
csupán a tényleges fogyasztást lehet 
felmérni, hanem az érdeklődést, a 
vágyakat is, követhető lévén, hogy 
ki merre böngészik a neten. 

Számtalan olyan weboldal van, 
amelyből elsőre csak ízelítőt kapunk: 
9 teljes tartalom eléréséhez regiszt 
táltatnunk kell magunkat. Az ingye. 
nes regisztráláskor különböző demo- 
gráfiai jellemzőinket kell megad 
nunk: és a reklámszoftverek azután 
elemzik ezeket a jellemzőket, a hír- 
dető tehát sokkal nagyobb bizton 
sággal választhatja ki. hol érdemes 
hindetnie. Már egy-két éve jelen ván- 
nak a piacon az olyan online rek- 
lámbhálózatok — például a FireFly 
vagy a DoubleClick -, amelyek ab- 
ból kovácsolnak tőkét. hogy renge- 
1eg kis és nagy látogatottságú web- 
hely tulajdonosa lépett be az általuk 
özemeltétett hálózatba. így egyetlen 
kiszolgálóról tőbb ezer webhelyre / 
(tagjsák oldalaira) juttatják el a rek; 
lámokat, s követik az előzetesen rög: 
zített, részletezett szempontokat. 

A cél pantasabbá tétele azonban 
még ennél ís tövább mutathat, A de 
mográfiai jellemzőkből képezhető 
ugyanis árlag, de az már nem szór- 
hető ki. hogy ki mennyire tér el ettől 
az átlagtól. Ám ha a regísztrált fel- 
használó megadja, hogy egy adott 
hírcsokorból milyen jellegű infor 
mációkra kíváncsi. akkor abból a 
reklámszoftver — közvetett módon — 
számos adatot nyerhet ki. A célzás. 
nak (szaknyelven targetingnek) ezt 
a. fajtáját perszanalizáción alapuló 
tangetingnek mondják. A fogyasztó 
Pontos bocélzásának egy másik mód- 
szere szerint a szoltvet a keresőbe 
beírt szóhoz igazítja a hirdetést, 
azaz a pillanatnyi érdeklődést veszi 
alapul, A reklám hatékonyságának 
méréséhez az úgynevezett logállo- 
mányok adják az alapinformációkat: 
ezek tárolják a" felhasználótól jött 
kommunikációs elemeket. Az online 
reklám és a hagyományos média- 
kampány közört az a leglényege- 
sebb különbség, hogy az online rek- 
lám folyamatosan ellenőrizhető, és 
az eredményeknek megfelelően bár- 
mikor megváltoztatható. Fizen a to- 
rületen főleg amerikai cégek szoft 
verei vannak jelen, például a Net- 
Grávíty, a ReálMedía, az Accipiter, 


Focalink és a Narrowline and Im- 
is termékei, Ettől még nincsenek 
egységes iyok, de könnyeb- 
ben fognák kialakuloi; nagy szab 
ványügyi csaták ítt nem várhatók. 


Magánsztéra 


Ezen a ponton ejtenünk kell néhány 
szót az mdatvédelem kérdéséről, hi- 


fasztja, hogy fogalma sincs arról 
múre használják fe) az adatait, és az 
sem tudja, hogy ó maga közvetve 
milyen információkat ad ki a külös. 
böző cégeknek. Alághanezn a pornó; 
oldalak gyakon lárogatósát 5 hideg 
zuhanyként éri. ha egyszer csak po 
nókatalógosz küldenek neki. hobot 
bizonyára valóban érdekli a dolog 
Az amerikai Szövetségi Kerexkedet 
mi Bizonság (Federal Trade Coen. 
mission) tavalyi felmérése szerint 
a webhelyeknek alig 14 szárzléka 
mondott valamit arról, mire hasz. 
nálja fel a fogymaztók adztzrit. iletve 
megosztjare ezeket az információ. 
kat más ámézménnyel. Az összes 
webhelyeknek csak 2 százaléka ke- 
zeli az adatokat előre emeghatározott 
irányelvek szerin Már a szenátos 
asztalán fekszik egy, a gyermekek 
online magánszféráját szabályozó 
törvénytervezet. az átfogó szahályo 
zás azanban még várat magára 

Az onlime reklámszakma. akár 
csak az ofíline, úgy véli hogy ez a 
kérdés leginkább önszabályozásszi 
kezelhető. Az Egyesük Államokban 
már három nonprottt szervezet jöti 
létre abból a célból. hogy v 
magánszférát a háló 


Az online reklám tormái 


Az online hindetészk legelterjedtebb 
formája a reklámcsik. más szóval 
szalaghíróctés (banner, abogyzn a 
szakzsargon mondjal 

A. HotWírcd Network vezette be 
1995 októberében, és több fajtája es 
létezik; a viszonylag egyszerűbbek 
közé tartozik az úgynevezett egy 
szerű reklámcsik — ez informácsót 
És Kartintási felületet tartalmaz 
és az animált reklámcsik. amely 
mozgó lévén, cserélódő képekből 
AlL több információs hordozhat az 
egyszerű bannemél. s mellesleg a 
szemet is jobban vonzza ki 
zül, akik megtekintik ezeket a cs 
kokat, csak nagyjából 2 százalék 
kattint is tezt az arányt a szaknyebv 
elickthrough ráte-nek nevezit. szá 
mos felmérés tizonysága szenet vi 
szont már ez a kicsinek ható arány 
ís elegendő a reklámázenet hatékony 
eljuttatásához. Az úgynevezeti hasz. 
nox reklámcsikon belül az érdeklő- 
dő kiválaszthatja hogy mondjuk egy 
áruház melyik ocztályáról akar bő- 
vebb árajánluokat kapai. Ezekcn a 
síkokon — hiszen kampbes és hasz 
nos információs felületek — már 
Jóval nagyobb a rákamntási arány 
Azokra a csíkokra kattintazak a leg: 
többen, amelyek kuponként szolgál 
nak, ílyen vagy olyan kedvezmény 
hez juttatva a kattintókat. A rekkám 


( rajta, mzúnit a reklámokon. Vanek 


csík kottintásgyűjtésze szolgál, de / 


már vannak új módszerek az egyre 
unalmasabb és idegesítőbb ebek 
here" felirat helyettesítésére. Ma a / 
hálón a reklámcsik a legnépszerűbb 
hírdetési forma. 

A felbukkanó reklám (pop-ap) kú- 
lön kis ablakban jelenik meg a kép- 


Szen a felhasználók többségét ag- 


ernyőn. így több információ fér et ! 


gya hirórtészk na 
szk a fülemelvet me 


yek — akár 


az új webostal let 
webotdalkér pete 
az úgynevezen inter 
szakító reklás 
mint a katt 
szk, mivel m 


a felhasznál 
kell, hogy 


hom tényék 


hyzmodnak: az inter 
szobákban (chatrocrm 
már azokat az MI 


Eh 


detri ajáni 
h 


áruházsz 


ezótnab 


Az TAB (lan 
remui becslés 
ik felében az Eg 


hogy meny 
Vancak olyan kampár 

ket a hírűetésze való katt 
tímasszálnak 
szerinti árképzér a c 
van olyan móászer ix. amelyik 


mebnck . tulajdonítható 
veszi alapot. 

Dec akárhogy számolják vaz 
az online hirdetések tarifát a 
pon csökkenőben vann: 
re nő irántuk az érdek! 
Lámszakma mindinkább 
online reklám felé, s ezzel egyrészt 
újraszeleteli a mostani rektámtortát. 
mászészt ki ís bőviti azt. Ma az Egye- 
sült Államokban az online reklám a 
reklámtorta fél százstékát teszi ki 
ez az arány a becsiések szerint $ év 
múlva 4 százalék lesz (ma ekkora a 
rószaránya az összes kültéri reklám. 
B származó bevételnek). Összeha- 
soalítászl: Magyarországon ma mo. 
záreklámok adják a teljes reklám. 
kölés $él százalékát. 

Gaal Iona 


Előzetes 


A képmutatás fokozatai 


te a hatást, és 


ahatott rá: decemberi Napló- 
dlolvasta a rála írott 

s megértette annak, mond- 

atni, kulcsmondatál: azt ugyanis, 
Anyátokat", s minden követ: 
ényeit. Nincs szerző, kit az 


lyesmi ne buzdítana: Naplónk írója 


s eljátszott azzal a gondolattal, 
hogy ugyan mi lenne. ha ezt az 
egész .Nam-e a gépen operációs 
rendszer" hercehurcát a Linuxszal 
idanók meg? Mint az alapos vé 
gondolásból ki sem volna 
persze veszél; 

felhőtlen szexuál 

nő, UNIX-beli 


gazmusképtelenné válhat 


ZAKatolás 


ert a Zero Ad: 
tratjon Kitre (ZAK; 


iszerról szó 


pülő Net 


I. némelyik vonat is: ha nem is 

gödülékenyen. de azért megy. Cik- 

künk bemutatja, miért alakított ki a 
Stone barkácsáruház inkább Ni 
és nem NC-s rendszert, ho- 


te két Net PC-s 
ő AS/400-as rend- 
van sikerült olyan 


k amely az 
é teszi a 

Egy IDE, kettő ... SCSI 
DE sínes, és két SCSI 


§ CD-író: a HP CD Writer Plus 


j 


ÍTÁSTECHNIKA 


2 SZÁM 


egér 
ere 


téve fetkzrény nevét 


etesse megrenőmem a 


Computerworid-Számítástechnika 


emzetöz riormatka hestzpot 


gyoséve 


] tásban pedig egy nyolcszotua, és két. 
! négyszeres sebességű készülék. Cik- 
künk szól a meghajtóprogramokról 
is, s a nyolcszoros sebességgel írha: 

tő CD.kkel szerzett tapasztalatokról 


Irodai térképelemzés — 
az interneten is. 


Cikkünk a mára sokak által használ- 
ható asztali térképkezelő rendszerek 
egyikét, a GeoView Sytems úzleti és 
magánhasználatra egyaránt alkalmas 
GreenLine (GL) szoftvercsaládjá- 
nak két tagját mutatja bes a GL Ko- 
librit és a GL. MapServert. A Kolib- 
ri a cég asztali GIS" eszköze, a GL 
Mapserver pedig webes publikálás. 
ra való kiszolgáló 


Tovább építkezik 
a British Library 


Info 


matunk szerzője most a 
brit nemzeti könyvtárat kereste fel 
Londonban, a Kings Crosson. En- 
nek a tizenhárom évig építem in. 
énynek egy 1753-ban létrejótt 
British Musszum-beli  kézirat- és 
könyvgyűjtemény volt az alapja. A 
British Library maga 1973 óta áll 
fenn. és ma 12 milliós állománya 
1997-ben került ár mostani, végje 
gesnek elgondolt helyére. A könyv- 
tár Tuning of the Pages érintőkép- 

ős. interaktív rendszerével régi 


közöttük Leonardo da Vinci rajzos 
az itt működő OPAC 
g a weben át is elérhe- 
fontosabb katalógu- 
sokat. Olvasóink e rendszereken kí 
szerkedhetnek a brit nem- 
zeti könyvtár 2000-re elérendő cél 
aival is 


. oéksányoan 
7886 tarrást 


9140 tornán 


Részvényárfolyamok az amerikai tőzsdéken 
1999. január 11-én 
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xon o d6am [1986 azgszus ] 710136! tést mánáre 
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közbe Syétemó 48 1306 (1998 január 1 SI3408 (3207 máláró 
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MUD 28 1985 május J45a7T2 ) 4054 miláró 
goa Como [es 1 1995. öncember  ) SI7SBI6 (6089 mitáró 
Asmőzek Í 46 uz fv jancárza ] Vísosén 2136 mitáró 
Buan Í N6106  ( 1997.degambar ) vIzASO0 ) 2196 manáró ) 
Cate Sára [7038 [1996norenőne [ MOKSKS ) 1709 matt 
Csos Syutems töb 116 (1998 szept 15) 14715045 (1685. mitárd 
Cagnos AS UIB (1996 májas 0) tú4g54 (1094 mitárd ) 
ampag CS) 4538) 1999 jaruár20 13504590 77038 mitárd 
zmonáer Associates) 48 SB) 1999.jaruárT  ) 1980954 26179 mtárd 
Corel 498) 1994. október 9668! (2599 mó 
Crsatve TANA 76) 1998. február? TBOS4S  ) 1495 műtáró 
Del Comozter TTNY6 Í1998.szegta ) 22702454 17 milára 
Eresam 26 TVIG (1908 mája) 4384050  ) 4758 mláró 
For Syójers 81516 ) 1998 június) 2672545 ) 2085 műláró 
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TE UI6 (1998 január) 3159863 (75775 milára 
18 916 ) 1998. dec. 10. 699136 (1731  mítárd 
1248 1995 kinéz 260883 ) 2.089 miliárd 
512 [na óAI3S (2637 milkó 
128 116) 1989. december.) 14939138 [2162 milkárd 
5706] 1985. júns ZZTOAS [2637 milő 
218 ]na ( azessz  ) 2554 mitárú 
MISA) 1998 mározs 1. ) 6320545 (1520 mitáró 
4518 ]na TORT Jagtz mikó 
TB [188 jnis 65954 / 6665 mikárd 
g teszápts 54900 (90 mitó 
MEGT 1998 tebrsár  ) 13977681 (3727 mitáró 
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NCA 6916 na 34OBB3 4468 miltárd 
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Neutéóge Netwék 3276 ) 1986 október 045! 5759 mitáró 
hi 15 [dgonáns (1766) 76618 mitáró 
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Ors da 1997. mguszts  ) 76t6OSD ) 4495! milárd 
sp 3612 jna 795136) 18001 mtáró ! 
£0 4172 Ína NTONBI (1599 mától 
Sage 3738 [1998 navanber ) 2455727  ) 9.165 mitáró 
Szcon Grzgtics 16-56) 1995 december (121530) 3058 matárú 
Suc TU 1994 júkn 85186 (1160 miló 
Sz Merogyaezs 9078) 1998 ömcember  ) 678972T (34586 miláró 
7 1992 november) 985363 (szo mitó 
41516 ) 1994 azguszis 15727 
TI 11/16 ) 1999 febrvár 1 270454 
Teszs nene 99.94] 4992 nov. 16 2672383 
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ag gum ]na 311045 
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INTERNATIONAL DATA ÚROUT 


(Nem tudhatjuk, hová tart) 
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87 -NETTTÁGTÁk Tókézíés éz Hálózzántegrássés üt 
Az SCI-NetWork Rt. a BreezeCom "Plug and Play" vezeték nélküli 
Ethernet eszközök teljes skáláját forgalmazza. 
ve Adatátvítet sebesség maz IMbps 
kh Matótávolság 
"irodai környezetben maz 150-200 m 
"kültéren max. 5 km 


6 Az eszkózók MIF engedéllyei rendelkeznek 


I já 
össz tá 


aran 


SZÁMALK RENDSZERHÁZ AT 
OKTATÓ ÉS KONZULTÁCIÓS 


Microzott Ezctzage Server 5.5 - Csacegts and Aómin (1828) 
Kecsterated Training tor ES Wisdowi NT 4.8 (383) 
kezeleratbó Training tor MS SOL Server 6.5 (933) 
iztersetwartóeg TC?IP tor MS Windows NT 4.0 (688) 
Sepparüng MS Syatem Waszgemeet Server 1.2 (732) 
Szamcogep-szztiet ez Windoes 95 meretet 

Urai alzgsmeretet 

Worú ter Otze 97 

Bemerzts tesztese Powerpost-tal 


Jeatat amalakzól ekesmizáral ; Szazzsék IZ. seadopi 
Kérje részletes tájékoztatónkat a SZAMALK OKK 
115 Budapest, Etele ét 68. Telefou- 293-0304/3050. 


1 Telefax: 203-03-18 


biztonsági rendszerek közt 


Vvegszáloptika a specialitásunk... 


Ha a számítógép képernyője, 
a televízió, az alle! a szem- 
festék, a kontaktlencse, a szeny- 
nyezett levegő, az uszoda vize 
kifárasztja, bántja a szemét. 


eye dropsi 
Recept nélkül kapható ye drop 


Világelső a vállalati 
Ragaszkodjon a 
biztonsághoz! 


F-Secu 


ÜVEGSZÁLOPTIKAI 
KÁBELEK 


Adatátviteli 
és távközlési 
hálózatokhoz 

szerelési anyagok 
raktárról 


FONET Oprucai HALÓZATOK Kr. 


